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Conseiller(ére) commercial(e) aupres des particuliers
(H/F) , I

54 - NANCY - © Localiser avec Mappy
Publié le 16 janvier 2022 - offre n° 7826468
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POSTE : Conseiller de Vente CDD - Nancy et sa Peripherie H/F

DESCRIPTION : Depuis notre création en 1996, toutes nos collaboratrices et tous nos collaborateurs ont la
méme ambition : étre I'opérateur qui fait grandir les relations humaines.

Nous innovons au service de technologies qui font grandir les amitiés, les liens de famille, les histoires
d'amour, les engagements solidaires, les projets collectifs.

Nous avons créé le premier forfait illimité, nous avons lancé l'internet mobile.

Chaque jour, nous redoublons d'efforts pour fournir un réseau encore plus puissant et étendu pour connecter
tous les territoires.

Nous sommes 9 500 passionnés au service de 25 millions de personnes partout en France. {
Nous sommes 9 500 artisans des liens humains, tous différents : par notre parcours, notre métier,"nos idées. ‘
Alors si pour vous faire grandir les relations humaines est un métier, on est fait pour étre ensemble.

ontrat a durée [
déterminée - 1 Mois

Contrat travail

#nosclientdabord est devenu un moteur de I'entreprise Bouygues Telecom. Il nous pousse a plus de créativité
et de rigueur pour satisfaire nos clients et ledr donner toutes les raisons de nous rester fidéles.
o

Tu es constamment connecté(e) au monde grace a ton téléphone ? Ta famille et tes amis te sollicitent pour les

aider a surfer sur la vague du numérique ? § %
Si tu te reconnais, rejoins-nous en tant que Conseiller(e) de vente !

Tes principales missions : .

- Répondre aux demandes du client en lui offrant un service personnalisé. La satisfaction client est ta priorité !.
- Atteindre les objectifs et te dépasser pour gagner les challenges individuels et collectifs au sein de la
boutique. Une bonne connaissance des techniques de vente est indispensable.

: N
Ton relationnel et ton sourire seront de réels atouts pour faire sensation auprés de nos clients. . ( \,\K)/Q,Q/\W «

Devenir conseiller de vente c'est aussi intégrer une équipe soudée toujours préte a t'aider, qui mettra son

énergie au service de la réussite commune. Tu bénéficieras de formations des ta prise de poste et tout au long &y @_,, le
de ton parcours chez Bouygues Telecom. K/Q/\/\

Les plus :
- Rémunération stimulante composée d'un fixe et d'un variable non plafonné sur 13 mois.
- Prise en charge des frais de transport en commun a 80%.

- Carte ticket-restaurant. % WJV‘Y
- Formation constal i-au-sein de l'entreprise. N /

personnes en situation de handicap.

Profil souhaité

Expérience
g 5

< Expérience exigée 0\

Informations complémentaires

¢ Qualification : Ouvrier spécialisé
o Secteur d'activité : Télécommunications sans fil
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Conseiller de Vente CDD - Nancy et sa

Voir toutes les recherches

®

Bouygues Telecom

Peripherie H/F

Rancy - 54
CDD - 1 MOIS

Je postule

On est fait pour étre ensemble.

https://www.estjob.com/emplois/conseiller-de-vente-cdd-nancy...
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Bouygues Telecom recherche... S p

Depuis notre création en 1996, toutes nos collaboratrices et tous nos
collaborateurs ont la méme ambition : étre I'opérateur qui fait grandir les
relations humaines.

Nous innovons au service de technologies qui font grandir les amitiés, les liens
de famille, les histoires d'amour, les engagements solidaires, les projets
collectifs.

Nous avons créé le premier forfait illimité,,nous avons lancé l'internet mobile.
Chaque jour, nous redoublons d'efforts pour fournir un réseau encore plus
puissant et étendu pour connecter tous les territoires.
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Nous sommes 9 500 passionnés au service de 25 millions de personnes partout'
en France. ; !
Nous sommes 9 500 artisans des liens humains, tous différents : par n(!)tre | |
parcours, notre métier, nos idées. | f
Alors si pour vous faire grandir les relations humaines est un métier, on est fait |
pour étre ensemble, '

#nosclientdabord est devenu un moteur de I'entreprise Bouygues Telecom. |l

nous pousse a plus de créativité et de rigueur pour satisfaire nos clien@s et leur

donner toutes les raisons de nous rester fideles. | |

| |
Tu es constamment connecté(e) au monde grace a ton téléphone ? Ta famille et
tes amis te sollicitent pour les aider a surfer sur la vague du numérique ?

Si tu te reconnais, rejoins-nous en tant que Conseiller(e) de vente !

Tes principales missions :

- Répondre aux demandes du client en lui offrant un service personnalisé. La
satisfaction client est ta priorité !.

- Atteindre les objectifs et te dépasser pour gagner les challenges individuels et
collectifs au sein de la bouthue Une bonne connaissance des technlques de
vente est indispensable. 51

Ton relationnel et-ton sourire seront de réels atouts pour faire sensati r’f
aupres de nos clients.

Devenir conseiller de vente c'est aussi intégrer une équipe soudée toujours
préte a t'aider, qui-rettra son énergie au service de la réussite commune. Tu
bénéficieras de formations des ta prise de poste et tout au long de ton
parcours chez Bouygues Telecom.

Les plus:

- RéEmunération stimulante composée d'un fixe et d'un variable non plafonne
sur 13 mois.

- Prise en charge des frais de transport en commun a 80%.

- Carte ticket-restaurant.

- Formation constante pour grandir au sein de |'entreprise.

- Et bien d'autres encore.
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Que tu sois débutant(e) ou expert(e), ton profil peut nous intéresser.
Réseau Club Bouygues Telecom est une société handi-accueillante. Tous nos
aux n situation de handicap.
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Chef de secteur des ventes (H/ F)

54 - NANCY - © Localiser avec Mappy
Publié le 16 janvier 2022 - offre n°® 7799277

Description du poste :

Le site internet concepteur-vendeur.fr est spécialisé dans la diffusion d'offres d'emploi dans le secteur de
I'habitat et de 'aménagement d'intérieur...

Rattaché(e) a la Directrice des Ventes et au sein d'une eqmpe dynamique et engagée, vous avez pour

["L(,—'l Contrat a durée
indéterminée

Contrat travail
principale mission de développer les ventes de l'ensemble des produits de la gamme sur votre secteur : -
- Vous vendez les produits de Ia cqlectlon Meubles CELIO pour renforcer la visibilité des produits dans les
corners des magasins et ainsi developper le CA;

- Vous garantissez la bonne application de la politique merchandising en magasin (expositions, PLV, bonne
tenue des corners, .) ; ¢
- Vous formez, motivez et entretenez des relations de confiance et de proximité avec 'ensemble des équipes
de vente des magasins ;
L]
- Vous vendez les supports de communication (dépliant, mailing, affichages, .) afin d'augmenter le trafic en
magasin et d'assurer la visibilité de la marque.
. wg r -
Profil souhaité - ,
Expérience S C(
Débutant accepté .
b d
- . b
g )
¢
Ll
.
L)
]
.
L]
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Responsable de secteur L }
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Publiée il y a 3 jours ) . |
’ & : i
1 - |
n Rpri® 5 g g f
Critéres de l'offre * - C. i
B2 : ir * , ‘
Métiers : . '."! ) N
Responsable de secteur (H/F) g
. . K . .’f
Secteur : .-;, " . ete "_3.‘ i
e B o e { |
Recrutement et placement * - ¥ . g it
0 - v
Lieux : _ . s s S { ,‘
Nancy (54) ) i | i
Conditions : ; -‘ %
y . g ‘e
CDlI Temps Plein v e < :‘ -
o
Description du poste,
. ‘

Le site internet concepteur-yendeur.fr est spécialisé dans la diffgsion d'offres d'emploi dans le secteur de I'habitat et de I'aménagement
d'intérieur... e #

~ e .
Rattaché(e) a la Directrice des Ventes & ay sein d'une équipe dynamique et engagée, vous avez pour principale mission de développer les ventes
de I'ensemble des produits de la gammie sur votre secteur : -
* Vous vendez les produits de la ¢ollection Meubles CELIO pour renforcer la visibilité des produits dans les corners des magasins et ainsi
développer le CA;
* Vous garantissez la bonne application de la politique merchandising en magasin (expositions, PLV, bonne tenue des corners, ...);
+ Vous formez, motivez et entretenez des relations de coiﬁance et de proximité avec I'ensemble des équipes de vente des magasins ;
* Vous vendez les supports de communication (dépliant, m.;ailing, affichages, ...) afin d'augmenter le trafic en magasin et d'assurer la visibilité de la
marque. ; . e

': Q i Voir toutes les offres de concepteur-vendeur.fr
L] . e
L]
o [}
Référence : 57059-2 C ;
g
2. e .
P ) -

R = L1
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Technico- commermal / Technico- commerC|aIe (H/F)

54 - NANCY - © Localiser avec Mappy g
Publié le 15 janvier 2022 - offre n°,7792466

Description du poste :

Notre client, leader incontournable dans la maintenance, la location et la vente d'engins de levage et de w(; Gonthat a
manutention, recherche, dans le cadre de son déye opp £

Un Technico-Commercial (F/H)
Poste a pourvoir en CDI sur le périméke de la Meurthe et Moselle
Statut ETAM | i

Sous la responsabilité du Directeur d'Agence, vos missions seront les suivantes : @ Salaire : Afinuel de

- Prospecter et développer un portefeuille a travers la vente et la location de chariots, auprés d'une clientéle de |7 30000,00 E uros g%
i 35000,00 Buros

professionnels du secteur industriel,
- Assurer le maintien et le développement du chiffre d'affdires, en cohérence avec la politique budgétaire,

- Déterminer avec précision les besoins du client et proposer une solution en tenant du contexte financier et
technique

- Mettre en avant la qualité des produits et les possibilités d'application selon les exigences du client,

- Procéder a des études tarifaires et participer a la réponse d'appels d'offres

- Assurer le suivi des ventes et recherchez les solutions appropriées en cas de difficultés rencontrées par la
clientéle.

- Participer a des salons professionnels

- Etablir des comptes-rendus de visite et d'activité

Description du profil :

Issu(e) d'une formation Technique ou Commerciale, vous%énef iciez d'une expérience confirmée dans le
développement commercial BtoB et idéalement dans la.vente d'engins industriels ou BTP.

Vous étes reconnu(e) pour votre sens commercial, votre dynamisme et vos capacités de négociation

Vous correspondez a ce profil Alors nous vous invitons a‘postuler dés a présent en ligne !

Profil souhaité
Expérience

Expérience exigée de 3 An(s) a (Q J‘Q
Entreprise \J\‘\ w \\B\M

Cabinet de recrutement de dimension internationale, bénéficiant de I'expérience d'un grand Groupe RH, S&you est spécialisé dans le recrutement d'Experts, Cadres et
Meétiers du tertiaire. Nos 50 consultants expérimentés mettent en oeuvre tout notre savoir-faire pour vous accompagner au mieux dans vos projets (bilan professionnel,
coaching, formation ...). La relation de confiance que nous créons avec nos candidats et nos clients représente pour nous le facteur clé de la performance.

1 surl 17/01/2022 a 13:01



Offre d'emploi Technico commercial Itinérant Nancy (54) - Lor... https://www.meteojob.com/céndidat/offre ,/offrefd-exnploi-tech.,.

Technico-commercial F/H . | swyou

Publiée il y a 4 jours

Criteres de l'offre b l

Métiers :

Technico commercial Itinérant (H/F)  + 3 métiers

Experience min : {

3a10ans

Secteur :

Distribution & Commerce de détail [ ] |

Diplomes :

Bac+2, type DEUG, DUES

Compétences :

B2B Développement commercial

Lieux :

Nancy (54)

Conditions :

CDI de 30 000 € a 35 000 € brut/an Temps Plein

L'entreprise : SYNERGIE

Cabinet de recrutement de dimension internationale, bénéficiant de I'expérience d'un grand Groupe RH, S&you est spécialisé dans le recrutement
d'Experts, Cadres et Métiers du tertiaire. Nos 50 consultants expérimentés mettent en oeuvre tout notre savoir-faire pour vous accompagner au
mieux dans vos projets (bilan professionnel, coaching, formation ...). La relation de confiance que nous créons avec nos candidats et nos clients
représente pour nous le facteur clé de la performance.

Description du poste

Notre client, leader incontournable dans la maintenance, la location et la vente d'engins de levage et de manutention, recherche, dans le cadre de
son développement :

Un Technico-Commercial (F/H)
Poste a pourvoir en CDI sur le périmétre de la Meurthe et Moselle
Statut ETAM

Sous la responsabilité du Directeur d'Agence, vos missions seront les suivantes :

- Prospecter et développer un portefeuille a travers la vente et la location de chariots, auprés d'une clientéle de professionnels du secteur
industriel,

- Assurer le maintien et le développement du chiffre d'affaires, en cohérence avec la politique budgétaire,

- Déterminer avec précision les besoins du client et proposer une solution en tenant du contexte financier et technique

- Mettre en avant la qualité des produits et les possibilités d'application selon les exigences du client,

- Procéder a des études tarifaires et participer a la réponse d'appels d'offres

- Assurer le suivi des ventes et recherchez les solutions appropriées en cas de difficultés rencontrées par la clientéle.

- Participer a des salons professionnels

- Etablir des comptes-rendus de visite et d'activité

Description du profil

1 sur2 17/01/2022 4 13:01



Offre d'emploi Technico commercial Itinérant Nancy (54) - Lor... https://www.meteojob.com/candidat/offres/offre-d-emploi-tech...
f
Issu(e) d'une formation Technique ou Commerciale, vous bénéficiez d'une expérience confirmée dans le développement commé(cial BtoB et
idéalement dans la vente d'engins industriels ou BTP. f
Vous étes reconnu(e) pour votre sens commercial, votre dynamisme et vos capacités de négociation

Vous correspondez a ce profil Alors nous vous invitons a postuler dés a présent en ligne ! it

Référence : OFFRE - 271 210 8523954

it > Emploi » Technico commercial |

ant ¥ Technico commercial lti

C Srant - Lorraine > {i
Technico commerdial ltinérant - Meurthe-et-Moselle > Technico commercial tindrant - Nancy » Technico-commercial F/H

2sur2 17/01/2022 4 13:01
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Commercial itinérant H/F 1]
54 - NANCY - © Localiser avec Mappy.- | '

Publié le 15 janvier 2022 - offre n° 7781500 B | T
‘ : ‘ . [
Fort de son expérience, EC International é.roup est devenu un des le#&der$ mondiaux dans la fabrication de
pieces prototypes et présérie en matiéres plastiques & métalliques. Groupe constitué de 4 filiales a travers le
monde, EC International Group propose le panel de technologieé le plus complet du marché pour une
fabrication sur-mesure de I'ensemble des demandes clients.
Au sein de la filiale Frangaise EC International France, nous recherchons un(e) Commercial(e)
itinérant(e).Intégré(e) a I'équipe commerciale vous serez en charge de visiter nos clients et de la prospection
de nouveaux contacts afin d'atteindre les objectifs de chiffre d'affaires.
Région d'action : 1/4 Nord-Est de la France ..
Vos taches consisteront a : z
- Gérer un planning hebdomadaire de visites clients et prospects - |
- Assurer les visites clients et prospects sur le tiers nord-est de Ia‘F'rance.,’ I

[:_o] :.Con'trata. tjree
lindétermi ?e [
| Contrat trﬁvail {

{
i
|

s

. |
- Tournée de 3 jours / semaine avec 2 nuits d'hétel .
- Développer la clientéle et le chiffre d'affaires ; 5 o
- Participer a des salons en tant qu'exposant ; e

- Communiquer toutes informations requises lors des visites sur des projets en cours ou a venir ;

- Assurer le reporting clientéle.
L]

- Réalisation d'un suivi journalier des offres de prix . i,
Profil: S e a2 s /

- Diplémé(e) de I'enseignement supérieur (Bac+2 ou supérieur); « = 4 °* > 6
- Avec au minimum une premiére expérience professionnelle d'un an corn'?he' technico-commercial ; \

- Trés bon niveau en anglais requis ;

- Etant a l'aise avec la technique (& minima connaissance du monde induggriel, mais la connaissance des
secteurs de la plasturgie, des moules, du prototypage rapide, etc. serait un'plus).

La formation du candidat retenu sera assurée par EC International France.

Vous étes reconnu(e) pour vos qualités relationnelles, votre enthous_‘gasme, votre rigueur et votre sens de
I'organisation. Vous aimez travailler en autonomie. Vous étes mobile et disponible a faire des déplacements qui
représenteront une partie importante de votre temps.Vous étes orienfé(e) résultats et étes impliqué(e) dans les
projets que vous entreprenez. ‘ .

Statut : Cadre R

Type d'emploi : Temps plein, CDI

Salaire : 2 500,00€ a 3 750,00€ par mois

Langue: °

* Anglais (Exigé)

Permis/certificat:

* Permis B (Exigé) e

Disposition a I'égard des déplacements professionnels: 2 0

* 75 % (Exigé) 15°) dwn \n(o;_v\mll WPy

Télétravail: L‘L ,)Qo_ hil Y

* Non ﬂ.v\

- - r : :‘ '
Profil souhaité -
Expérience X .

Expérience exigée o .

I surl 17/01/2022 a 13:02



Commercial itinérant H/F - Nancy (54) - Indeed.com https://fr.indeed.com/voir-emploi?t=comnl ercialtitinérant+hf&...

Commercial itinérant H/F

EC International France
Nancy (54)
2 500 € - 3 750 € par mois - Temps plein, CDI

Fort de son expérience, E®International Group est devenu un des leaders mondiaux dans la
fabrication de piéces prototypes et présérie en matiéres plastiques & métalliques. Groupe constitué
de 4 filiales a travers le monde, EC International Group propose le panel de technologies le plus

complet du marché pour une fabrication sur-mesure de I'ensemble des demandes clients.

Au sein de la filiale Francaise ECsInternational France, nous recherchons un(e) Commercial(e)
itinérant(e). > '
Intégré(e) a I'équipe commerciale vous serez en charge de visiter nos clients et de la prospection de
nouveaux contacts afin d'atteindre les objectifs de chiffre d'affaires.

Région d'action : 1/4 Nord-Est de la France
Vos taches consisteront a :
- Gérer un planning hebdomadaire de visites clients et prospects
- Assurer les visites clients et prospects sur le tiers nord-est de la France
i
- Tournée de 3 jours / semaine avec 2 nuits d'hotel S 6
- Développer la clientéle et le chiffre d'affaires ;
- Participer a des salons en tant qu'exposant ;
- Communiquer toutes informations requises lors des visites sur des proth§ en cours ou a venir ;
- Assurer le reporting clientéle.
- Réalisation d'un suivi journalier des offres de prix
Profil : .
- Diplémé(e) de I'enseignement supérieur (Bac+2 ou supérieur) ;
- Avec au minimum une premiére expérience professionnelle d'un an comme technico-commercial ;
- Trés bon niveau en anglais requis ;

- Etant a l'aise avec la technique (@ minima connaissance du monde industriel, mais la connaissance
des secteurs de la plasturgie, des moules, du prototypage rapide, etc. serait un plus).

La formation du candidat retenu sera assurée par EC International France.

Vous étes reconnu(e) pour vos qualités relationnelles, votre enthousiasme, votre rigueur et votre
sens de l'organisation. Vous aimez travailler en autonomie. Vous étes mobile et disponible a faire des
déplacements qui représenteront une partie importante de votre temps.

1 sur2 » 17/01/2022 4 13:02



Commercial itinérant H/F - Nancy (54) - Indeed.com

2sur?2

Vous étes orienté(e) résultats et étes impliqué(e) dans les projets que vous entreprenez.

Statut : Cadre
Type d'emploi : Temps plein, CDI
Salaire : 2 500,00€ a 3 750,00€ par mois
Expérience:
e Commercial H/F: 1 an (Exigé)
Langue:
e Anglais (Exigé)
Permis/certificat:
e Permis B (Exigé)
Disposition a I'égard des déplacements professionnels:
* 75 % (Exigé)
Télétravail:

e Non

ily a3jours

Signaler I'offre

Emplois Commercial Itinérant (H/F) dont la localisation est Nancy (54)
Emplois pour EC International France dont la localisation est Nancy (54)

Salaires de Commercial Itinérant (H/F) a proximité de Nancy (54)

https://fr.indeed.com/voir:emploi?l=commercial+itinérant+hf&...

17/01/2022 a 13:02
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Attaché(e) Technico-Commercial(e) - Dep

(H/F)-CDI .

54 - NANCY - © Localiser avec Mappy
Publié le 15 janvier 2022 - offre n® 7756966

AUER, marque du groupe MULLER, nous sommes une entreprise Frangaise présente depuis 1892 qui se
positionne aujourd'hui comme I'un des acteurs majeurs de la transition énergétique. Nous développons et
fabriquons une large gamme de produits et solutions pour le chauffage et I'eau chaude sanitaire.
Résolument tournés vers les énergies renouvelables, nos produits ont une identité technologique reconnue,
marquée d'innovations et de haute performance. Pompes a chaleur, chauffe-eau thermodynamiques,
systémes hybrides et produits hydrauliques, sont les technologies majeures et emblématiques de notre savoir-
faire.

Si vous souhaitez en savoir plus sur les recrutements du Groupe Muller, cliquez sur le lien suivant !
https://vimeo.com/agencevev/review/545363155/7df0887e9e

Nous recrutons un(e) Attaché(e) Technico-Commercial(e) tinérant(e) H/F en CDI pour les secteurs du
54/57/67.

Poste basé sur I'un de ces départements.

MISSIONS .
Rattaché(e) au Directeur Régional, vous aurez la charge de développer, prospecter, conseiller et vendre nos
produits auprés de nos clients professionnels du batiment (installateurs /distributeurs).
Les missions seront les suivantes :
.
Réaliser un plan d'action, de visite et de prospection, selon les objectifs stratégiques de la Direction
Commerciale pour développer le CA du secteur

Recruter, développer et fidéliser un réseau d'installateurs performants et ambassadeurs de nos solutions
thermodynamiques innovantes (PAC, CET, .) pour le résidentiel individuel et petit collectif

Animer un réseau de distributeurs partenaires en réalisant des actions d'animation commerciale
communes (analyse des portefeuilles clients, détection d'affaires.)

Participer aux différents événements commerciaux en fonction de la stratégie commerciale

Développer et identifier auprés des constructeurs de maisons individuelles, bailleurs sociaux, une
démarche de prescription en lien avec le service dédié

Accompagner dans la formation les installateurs partenaires, tant sur les produits que sur I'évolution
réglementaire et les mécanismes d'incitation fiscale

PROFIL
Issu d'une formation commerce / technique, vous justifiez d'une expérience dau moins 2 ans sur un pgste
similaire, acquise dans l'univers du second ceuvre du batiment, idéalement dane_le domaine des
chaleur, chaudiéres, chauffe-eaux, radiateurs.
Vos compétences en thermodynamique, thermique, et hydraulique sont un réel plus. Vous avez une sensibilité
pour les réglementations environnementales et les solutions énergétiques vertueuses. Votre ouverture d'esprit
sur les problématiques environnementales, de I'énergie et du climat, de la réglementation thermique est un
atout pour convaincre et défendre les solutions a haute performance énergétique et écologiques.
Enthousiaste, organisé, et autonome, vous étes reconnu pour votre force de persuasion. Doté d'un excellent
relationnel et d'une bonne capacité a créer du lien, vous possédez une réelle fibre commerciale. Ainsi, vous
devenez un référent sur votre secteur et contribuez au développement de la marque AUER.

Vous étes a l'aise avec le Pack Office et avez I'habitude de travailler sur un CRM pour piloter votre activité.
Vous bénéficierez d'un accompagnement complet a nos produits et a nos méthodes.

Poste en CDI, déplacements fréquents sur I'ensemble du secteur 54/57 et 67.

Package de rémunération : Fixe sur 13 mois + Primes commerciales + Participation + Mutuelle + Véhicule +
Téléphone + PC

Vous étes prét a relever le challenge a nos cétés ? Alors rencontrons-nous !

Profil souhaité

Expérience

1sur2

I

|
i

|
‘1
|
|

Contrata t?‘tlrée

indétermingé

Contrat trai\/ail

|

Salaire : Annuel de

45000,00 Euros iz %
i

50000,00 Furos

53

[l | |
https://candidat.pole-emploi.fr/offres/reiﬁherche/det?il/7756966
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e
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« Retour a la liste / Offre d'emploi : Attaché(e) Technico-Commercial(e) - Dept: 54/57/67 - (H/F) - CDI (Groupe MULLER) | I

Resume de loffre. Attaché(e) Technico-Commercial(e) - '
Offre d'emploi du : 10/12/2021 Dept: 54/57/67 B (HIF) - CDI

|
|
'\
Type de contrat : CDI ’ |

Rémunération : de 45 000 & 50 = ) o ) ) { !
000 € H ; Recruteur : Groupe MULLER I ]

- Postuler
- i - acette offre

Expérience : 1 a 2 ans

Référence : 1997-
ZmQNJ9W26qn5LwDB-
Attache-e-Technico-
Commercial-e-Dept-54-57-67-
HF-CDI

Description du poste

AUER, marque du groupe MULLER, nous sommes une entreprise Frangaise présente depuis 1892
qui se positionne aujourd’hui comme I'un des acteurs majeurs de la transition énergétique. Nous
développons et fabriquons une large gamme de produits et solutions pour le chauffage et I'eau
chaude sanitaire.

Qutils candidats

Résolument tournés vers les énergies renouvelables, nos produits ont une identité technologique
. reconnue, marquée d'innovations et de haute performance. Pompes a chaleur, chauffe-eau
. . thermodynamiques, systémes hybrides et produits hydrauliques, sont les technologies majeures et
Envoyer & un ami emblématiques de notre savoir-faire.

Enregistrer cette offre

.
Imprimer cette offre Si vous souhaite% en savoir plus sur les recrutements du Groupe Muller, cliquez sur le lien suivant !
https://vimeo.com/agencevev/review/545363155/7df0887e9e
Nos conseils carriére , < 5 .
Nous recrutons un(e) Attaché(e) Technico-Commercial(e) Itinégant(e) H/F en CDI pour les secteurs
du 54/57/67.

Poste basé sur I'un de ces départements.
MISSIONS

Ed
' Rattaché(e) au Directeur Régional, vous aurez la charge de développer, prospecter, conseiller et ; /)
vendre nos produits auprés de nos clients professionnels du batiment (installateurs /distributeurs).

Les missions seront les suivantes :

Réaliser un plan d'action, de visite et de prospection, selon les objectifs stratégiques de la
Direction Commerciale pour développer le CA du secteur
Recruter, développer et fidéliser un réseau d'installateurs performants et ambassadeurs de nos
solutions thermodynamiques innovantes (PAC, CET, ...) pour le résidentiel individuel et petit collectif
Animer un réseau de distributeurs partenaires en réalisant des actions d'animation commerciale
= communes (analyse des portefeuilles clients, détection d'affaires.)
Participer aux différents événements commerciaux en fonction de la stratégie commerciale
Développer et identifier auprés des constructeurs de maisons individuelles, bailleurs sociaux,
une démarche de prescription en lien avec le service dédié
Accompagner dans la formation les installateurs partenaires, tant sur les produits que sur
I'évolution réglementaire et les mécanismes d'incitation fiscale

PROFIL

L

Issu d'une formation commerce / technique, vous justifiez d'une expérience d’au moins 2 ans sur un
poste similaire, acquise dans I'univers du second ceuvre du batiment, idéalement dans le domaine
des pompes a chaleur, chaudiéres, chauffe-eaux, radiateurs.

Vos compétences en thermodynamique, thermique, et hydraulique sont un réel plus. Vous avez une
sensibilité pour les réglementations environnementales et les solutions énergétiques vertueuses.
Votre ouverture d’esprit sur les problématiques environnementales, de I'énergie et du climat, de la
réglementation thermique est un atout pour convaincre et défendre les solutions a haute
performance énergétique et écologiques.

Enthousiaste, organisé, et autonome, vous étes reconnu pour votre force de persuasion. Doté d'un
excellent relationnel et d'une bonne capacité a créer du lien, vous possédez une réelle fibre
commerciale. Ainsi, vous devenez un référent sur votre secteur et contribuez au développement de
la marque AUER.

Vous étes a |'aise avec le Pack Office et avez I'nabitude de travailler sur un CRM pour piloter votre
activité. Vous bénéficierez d'un accompagnement complet a nos produits et a nos méthodes.

. Poste en CDI, déplacements fréquents sur I'ensemble du secteur 54/57 et 67.

Package de rémunération : Fixe sur 13 mois + Primes commerciales + Participation + Mutuelle +

I sur 2 o 17/01/2022 & 13:04
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Technico-commercial / Technico-commerciale (H/F)

54 - NANCY - © Localiser avec Mappy ‘ il
Publié le 15 janvier 2022 - offre n° 7752642

Description du poste :

Au sein de notre agence de Nancy et directement rattaché au Responsable administratif, vous avez pour
mission d'assurer au quotidien la gestion des clients du réseau.

Convaincu par I'importance de I'excellence du Service, vous avez a cceur de procurer aux clients internes une

# ECc?mtrat a/durée |
lindéterminge

. - \Contrat tr'atail

expérience de qualité.

En tant que Chargé Relation Client, vous avez pour missions :

Assurer auprés des agences un suivi adapté et en phase avec leurs attentes dans un objectif de satisfaction :

- Suivi et traitement journalier des agomalies

- Gestion des taches administrativgs en lien ave¢ I'activité quotidienne &

Traiter les réclamations : .

- Analyser les anomalies récurrentes

- Récupérer les informations nécessaires’a la prise de décision

- Coordonner les actions correctives auprés du réseau

- Travailler en étroite collaboration avec I'équipe de production et plus particuliérement I'eqmpe Camionnage

pour assurer la bonne réalisation des livraisons et des impératifs agences

Description du profil : .

Titulaire d'une formation supérieure type Bac+ 2 (DUT, BTS, .) a Bac+3 (égoles de commerce, Master, .),

spécialisée en transport et/ou administration des entreprises, vous étes un jeune diplomé ou vous bénéficiez

d'une premiére expérience réussie sur un type de poste similaire. '

Vous matrisez 1es principaux outils bureautiques (Powerpoint-Excal-Word).

En évoluant dans une entreprise internationale, vous étes a l'aise avec I'Anglais. ™~

Doté(e) de qualités relationnelles indéniables, votre esprit d'équipe, votre écoute mais également votre

méthode et votre gestion des priorités font de vous un interlocuteur reconnu et apprécié a la fois de vos

collégues et hiérarchie mais également de nos clients et partenaires.

En interne, vous étes force de proposition et vous savez également travailler en collaboration avec I'ensemble 5 §)

des services, agences et filiales du groupe afin de garantir a nos clients, la haute qualité de prestations qui fait

la réputation de Dachser.

Rigueur, autonomie, organisation, esprit d'équipe, d'analyse et de synthése, bonne communication orale et

écrite sont autant d'atouts qui garantiront votre réussite et votre évolution au sein d'un grand groupe Q/QD/\
LCAC e~ O

international dont les valeurs, le dynamisme et la capacité d'innovation sont reconnus par les grands donneurs

d'ordres.

Pourquoi Dachser : i .

Un grand groupe réputé . 2 F2.K CARQ__
Un contexte International ﬁw

Des projets motivants et variés

Un secteur d'activité en constante évolution

Profil souhaité

~—

.
Ny

Débutant accepté

Entreprise .

Move the World, Move Your Future. ‘.

« Créer ensemble, la logistique et le transport deyemam gréce a l'expertise, l'innovation et I'engagement de chacun ». C'est notre ambition, et pourquoi pas la vétre ? 2
Aucune activité ne connaflt un essor aussi rapide que celle du Transport et de la Logistique. C'est LE secteur d'activité qui se modernise et se digitalise le plus pour
répondre aux nouveaux enjeux : s'adapter aux différents modes de consommation dans le respect des exige...

2 sur 2 . 17/01/2022 a 13:06
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Offre d'emploi Chargé de relation client Nancy (54) - Lorraine ... https://www.meteojob.comf/candidanffrés/offre-d-emploi-ch#r...

|
|
i
[
|

Chargé Relation Clie'r‘it'-vArrivage.H/F H/F I

Publiéeilya10jours % Candidature facile

DACHSER

Intefligent Logistics

|
|
|
|
i

Critéres de l'offre

Métiers :

Chargé de relation client (H/F)

Experience min :

débutanta 5 ans

Secteur:

Logistique, Transport de biens, Courrier

Diplémes : ‘ |

Dipldme de grande école de commerce  + 4 dipldmes

Compétences : /_\

Anglais

Lieux :

Nancy (54)
Conditions :

CDI Temps Plein

L'entreprise : DACHSER FRANCE

. Aw%?@;

nsport de demain grace a I'expertise, I'innovation et I'engagement de chacun ». C'est notre ambition, et

Move the World, Move Your Future.

pourquoi pas la votre ?

Aucune activité ne connait un essor aussi rapide que celle du Transport et de la Logistique. C'est LE secteur d'activité qui se modernise et se
digitalise le plus pour répondre aux nouvgaux enjeux : s'adapter aux différents modes de consommation dans le respect des exigences
environnementales. A travers sa diversité de métiers, le secteur du Transport et de la Logistique est aujourd'hui idéal pour construire son
parcours professionnel.

Intégrer Dachser, c'est rejoindre un groupe familial, I'un des leaders européens du transport et de la logistique avec son réseau totalement
intégré de 399 agences présent dans 44 ays. Grace a l'engagement de nos 31 000 collaborateurs, nous accompagnons au quotidien nos clients
dans leur développement a travers notré expertise de la supply chain et l'apport de notre palette de solutions : transport routier de
marchandises, transport aérien / maritime et logistique en France et a l'international.

’, N\
{ Voir toutes les offres de DACHSER FRANCE

Description du poste .

®
Au sein de notre agence de Nancy et directement rattaché au Responsable administratif, vous avez pour mission d‘assurer au quotidien la gestion

des clients du réseau.

b 4
Convaincu par l'importance de l'excellence du Service, vous avez a cceur de procurer aux clients internes une expérience de qualité.
En tant que Chargé Relation Client, vous avez pour missions :

L 3
Assurer auprés des agences un suivi addpté et en phase avec leurs attentes dans un objectif de satisfaction :

- Suivi et traitement journalier des anomalies
- Gestion des taches administratives en lien avec l'activité quotidienne

Traiter les réclamations :

1 sur2 17/01/2022 a 13:06



Offre d'emploi Chargé de relation client Nancy (54) - Lorraine ... https://www.meteojob.com/candidat/offres/offre-d-emploi-char...

- Analyser les anomalies récurrentes

- Récupérer les informations nécessaires a la prise de décision

- Coordonner les actions correctives auprés du réseau

- Travailler en étroite collaboration avec I'équipe de production et plus particulierement I'équipe Camionnage pour assurer la bonne réalisation
des livraisons et des impératifs agences ‘

Description du profil
Titulaire d'une formation supérieure type Bac+ 2 (DUT, BTS, ...) a Bac+3 (écoles de commerce, Master, ...), spécialisée en transport et/ou
administration des entreprises, vous étes un jeune dipldmé ou vous bénéficiez d'une premiére expérience réussie sur un type de poste similaire.
Vous maitrisez les principaux outils_bu{',ﬁjtiques (Powerpoint, Excel, Word).

T i.!
En évoluant dans une entreprise internationale, vous étes a l'aise avec I'Anglais.

Doté(e) de qualités relationnelles indéniables, votre esprit d'équipe, votre écoute mais également votre méthode et votre gestion des priorités
font de vous un interlocuteur reconnu et apprécié a la fois de vos collegues et hiérarchie mais également de nos clients et partenaires.

En interne, vous étes force de proposition et vous savez également travailler en collaboration avec I'ensemble des services, agences et filiales du
groupe afin de garantir a nos clients, la haute qualité de prestations qui fait la réputation de Dachser.

Rigueur, autonomie, organisation, esprit d'équipe, d'analyse et de synthése, bonne communication orale et écrite sont autant d'atouts qui
garantiront votre réussite et votre évolution au sein d'un grand groupe international dont les valeurs, le dynamisme et la capacité d'innovation
sont reconnus par les grands donneurs d'ordres.

Pourquoi Dachser.:

Un grand groupe réputé :

Un contexte International .

Des projets motivants et variés 2

Un secteur d'activité en constante évolution g’

Salaire et avantages

20-25 k€

Référence : EL54- Chargé Relation Client -3483

Accu
Chargé de relation clier

it > Emplot > Chargé de relation client > Chargé de relation client - Lorraine » Chargé de relation client - Meurthe-et-
it - Nancy » Chargé Relation Client- Arrivage H/F H/F

2sur2 17/01/2022 a 13:06
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Chef de secteur (H/F)

54 - NANCY - © Localiser avec Mappy
Publié le 15 janvier 2022 - offre n® 7748323

Description du poste : v

L'idée de promouvoir une gamme de produits savoureux et équilibrés vous fait vibrer | En associant votre
maitrise technique, votre expérience terrain et votre implication, vous contribuez au développement
commercial et a la dynamisation de nos produits sur le circuit GMS.

Votre défi : optimiser nos référencements régionaux et nationaux. Pour ce faire, vous étes l'interlocuteur(trice)
privilégié(e) de nos clients et prospects sur le terrain, et assurez un reporting régulier et rigoureux auprés du
Directeur régional auquel vous étes rattaché(e).

Description du profil :

ldéalement basé(e) prés de Nancy, ce challenge ou s'entremélent valeurs, couleurs et saveurs vous fera
parcourir plusieurs départements : 54/57/88 et partiellement le 52/55.

Si vous étes convaincu(e), n'3ttendez plus : postulez et prenez part a ce voyage gourmand et inédit en
devenant notre futur(e) Chef de secteur!

[ Contrata durée
indéterminée
Contrat travail

G Salaire : Mensuel de
2000,00 Euros g% 2500,00
Euros
Variable
trimestriel/Véhicule

Profil souhaité

Expérience

Expérience exigée de 1 An(s) o

Entreprise

Vous avez envie de donner une nouvelle saveur & votre carriére , alors sachez qu'intégrer I'équipe Maison Tino, c'est intégrer une aventure humaine et culinaire ou se
meélent innovation, créativité et convivialité ! De bons ingrédients, des plats frais traditionnels qui ont du godt et qui se partagent : tels sont les engagements Tino !

1 surl 17/01/2022 a 13:08



Offre d'emploi Chef de secteur Nancy (54) - Lorraine - Agroal...

1 sur2

Chef de secteur - Nancy/Metz (H/F)

Publiéeilya13jours % Candidature facile

Critéres de l'offre

Métiers :

Chef de secteur (H/F)

Experience min :

1a2ans

Secteur :

Agroalimentaire

Diplomes :

Bac+2, type DEUG, DUES

Lieux :

Nancy (54)

Conditions :

CDI de 2 000 € a 2 500 € brut/mois Temps Plein

L'entreprise : Maison Tino

https://www.meteojob.com/candidat/offres)offre-d-emploi-chef-...

I
1
1
i
.‘
1
]i
1

|

erees

Maiscr Tiao

Vous avez envie de donner une nouvelle saveur a votre carriére, alors sachez qu'intégrer I'4quipe Maison Tino, c'est intégrer une aventure
humaine et culinaire ol se mélent innovation, créativité et convivialité ! De bons ingrédients, des plats frais traditionnels qui ont du goUt et qui se

partagent : tels sont les engagements Tino !

{ Voir toutes les offres de Maison Tino

Description du poste

N

L'idée de promouvoir une gamme de produits savoureux et équilibrés vous fait vibrer | En associant votre maitrise technique, votre expérience
terrain et votre implication, vous contribuez au développement commercial et a la dynamisation de nos produits sur le circuit GMS.

Votre défi : optimiser nos référencements régionaux et nationaux. Pour ce faire, vous étes I'interlocuteur(trice) privilégié(e) de nos clients et
prospects sur le terrain, et assurez un reporting régulier et rigoureux auprés du Directeur régional auquel vous étes rattaché(e).

Description du profil

Idéalement basé(e) prés de Nancy, ce challenge ol s'entremélent valeurs, couleurs et saveurs vous fera parcourir plusieurs départements :

54/57/88 et partiellement le 52/55.

Si vous étes convaincu(e), n'attendez plus : postulez et prenez part a ce voyage gourmand et inédit en devenant notre futur(e) Chef de secteur !

Salaire et avantages

Variable trimestriel/Véhicule

Référence : PDM-MT-CSN 8681818

Accueill > Emiploi > Chefde secteur > Chef de secteur - Lorraine > Chef de secteur - Meurthe-et-Moselle > Chef de secteur - Nancy >

17/01/2022 4 13:08



Offre d'emploi Chef de secteur Nancy (54) - Lorraine - Agroal... https://www.meteojob.com/candidat/offres/offre-d-emploi-chef-...
Chef de secteur - Nancy/Metz (H/F)
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Commercial Bto C H/F

954 - NANCY - © Localiser avec Mappy
Actualisé le 15 janvier 2022 - offre n® 126KHJZ

Toi aussi, deviens Commercial !

[Z:l Contrat a durée
indéterminée
Contrat travail

Notre société Trium Energy, partenaire de grands acteurs de I'énergie en France, est spécialisée dans les
économies d'énergies auprés des entreprises et des particuliers. Entreprise conviviale et a I'écoute de tous,
nous commercialisons des contrats d'énergie afin de permettre aux particuliers et/ou professionnels

d'économiser sur leurs factures énergétiques.
® 35H Horaires normaux

Trium Energy recherche aujourd'hui ses futurs conseillers commerciaux, et futurs managers, afin de pouvoir

évoluer ensemble nationalement ! Salaire : Mepsuel de

1605,00 Eufos a 2000,00
Vos missions .

- Proposer un nouveau contrat d'énergie aux particuliers et professionnels
- Permettre a une clientéle de professionnels et de particuliers d'économiser sur leurs dépenses énergétiques

Votre profil
- Godt du challenge et envie de réussir
- Vous aimez le contact avec le client
- Sens de la négociation et capacité d'expression
- Mais surtout une grande motivation et de I'ambition !
Vous étes débutants ? Nous vous offrons une vraie formation a nos produits et nos techniques de vente et
nous vous accompagnons quotidiennement dans vos missions afin d'atteindre ensemble vos objectifs et ceux
de l'entreprise !
Vos avantages

- Formation interne aux techniques commerciales

- Permis B non indispensable (le chef d'équipe est chargé de ramener les équipes sur le terrain, il n'y a donc ni
frais d'essence ni frais kilométrique)

- Organisation de challenges et de séminaires

Poste a pourvoir de suite avec possibilités d'évolution rapide !

Contactez-nous pour rejoindre une entreprise dynamique, en constante évolution, et qui intégre toutes les
personnalités au c?ur de sa stratégie de développement ! o

5

Profil souhaité
Expérience
Débutant accepté
Savoirs et savoir-faire
Méthodes de plan de prospection Identifier les besoins d'un client Mettre en place des actions de prospection

Présenter des produits et services Conseiller un client

Savoir-étre professionnels

Curiosité Autonomie Rigueur

https://candidat.pole-emploi.fr/offrés/recherche/detail/ 126KHJZ

17/01/2022 & 13:09
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Informations complémentaires

¢ Qualification : Employé non qualifié | |
* Secteur d'activité : Vente a domicile

Entreprise
TRIUM ENERGY
£ 0 salarié
TRIUM ENERGY @ www.trium-energy.com

Notre société Trium Energy, partenaire de grands acteurs de I'énergie en France, est spécialisée dans les économies d'énergies auprés
des entreprises et des particuliers. Entreprise conviviale et a I'écoute de tous, nous commercialisons des contrats d'énergie afin de
permettre aux particuliers et/ou professionnels d'économiser sur leurs factures énergétiques.

2 sur2 17/01/2022 a 13:09
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CHEF DE SECTEUR GMS F/H - Ventes en magasin (H/
54 - NANCY - @ Localiser avec Mappy ;
Publié le 14 janvier 2022 - off.re n° 7745620

L) 3 < . ,
B ‘ - F . ‘@ -
Descriptif du poste: ° : . e ';, .. ” &
Au sein de I'équipe commerciale dégiée, accompagne e{ soutenu Py la Ditection Com‘merc:lale etle serwce‘ " Contrat & durde ‘
marketing, vous développez la V|5|b|hteQie nos produits en effectuartt I ll')l.ytatlon locale et régionale aupfes- ¢ r_l ndétarminge
des rayons traditionnels des distributeurs. A ce t&'e vous identifiez et anal%ez le marché, développez la ~ « M————
demande, créez de l'attractivité auprés de Ia marque. Vousélargissez le'r¢Seau de ma?sinﬁ porteurs » et
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-‘ & L]
Expérience [ ] " & 1 My s
. ‘9 . . &
S ® . .
Expérience exigée de 2 An(s) o & e . ‘e .
- . ’ . .. .
s o ®
., } .
. : ’.7. L
- - - . i . o
Informations compléientaires =, - .
o 3 ’
. . . Y
. . s e '
¢ Qualification : Agent de ma'rmse $hOE g
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Groupe industriel agroalimentaire indépendant, nous sommes spécialisés dans la fat;rication et la commercialisation de produits sans nitrite avec des ingrédients
d'origine naturelle, et de France, des spécialités charcutiéres du terroir de I'Est de la Frarice (jambon, terrines & I'ancienne, saucisse, produits fumés : poitrine, échine,
Morteau, choucroute, etc.). Leader sur no‘re segrr.&yt, nous avons développé e nouvelle marque consacrée‘a une gamme de produits innovante déja t...
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< RECHERCHER UNE OFFRE ! ‘

ADIt, CHEF DE SECTEUR GMS F/H i j i | w

Ref. Apec : 167437861W ‘/'Ref. Société : talentplug-8765441

Groupe ADH 1CDI Nancy - 54

|

1

Publiée le 11/01/2022 1 ! :
Actualisée le 11/01/2022 ‘ il4 1 ‘
|

POSTULER SUR LE SITE DE L'ENTREPRISE

B8

Salaire

A négocier

Prise de poste

Dés que possible

Expérience =

Minimum 2 ans

Métier o

Chef de secteur commercial

Statut du poste

Agent de maitrise / Technicien

Zone de déplacement

Régionale

Secteur d'activité du poste

CONSEIL POUR LES AFFAIRES ET AUTRES CONSEILS DE GESTION
Signaler cette cffre

Descriptif du poste

Au sein de I'équipe commerciale dédiée, accompagné et soutenu par la Direction Commerciale et le service marketing, vous
développez la visibilité de nos produits en effectuant limplantation locale et régionale auprées des rayons traditionnels des
distributeurs. A ce titre, vous identifiez et analysez le marché, développez la demande, créez de l'attractivité aupres de la marque.
Vous élargissez le réseau de magasins « porteurs » et de prescripteurs. Vous assurez le suivi des magasins : activité, analyse des
ventes, réassorts, etc. Plus largement, vous étes le soutien local pour augmenter le potentiel de référencement régional et national
de la marque.

Profil recherché

De formation commerciale, vous possédez une expérience significative dans la vente de produits frais de préférence en charcuterie
aupres de la grande distribution. Commercial de tempérament, disponible et réactif, vous aimez développez et construire des
relations de proximité avec vos clients et a les entretenir sur le long terme.

Package d'environ 40kEUR brut annuel + véhicule de fonction

Entreprise ) .

Groupe industriel agroalimentaire indépendant, nous sommes spécialisés dans la fabrication et la commercialisation de produits
sans nitrite avec des ingrédients d'origine naturelle, et de France, des spécialités charcutiéres du terroir de I'Est de la France
(jambon, terrines a I'ancienne, saucisse, produits fumés : poitrine, échine, Morteau, choucroute, etc.). Leader sur notre segment,
nous avons développé une nouvelle marque consacrée a une gamme de produits innovante déja trés plébiscitée par nos clients.

Nous recherchons un(e) Chef de secteur GMS pour couvrir les départements suivants : Vosges, Moselle, Meurthe et Moselle et
Meuse.

£

Autr
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Autres postes qui pourraient correspondre /(
Technico Commercial Sédentaire - Quincaillerie Batiment F/H

CURST A ~

o

cDl 9 Ppleérin-22
© 17/01/2022

%

ot 1

Merchandiser F/H

Regicnslob

D1
& 17/01/2022

FAQ
Services de conseil
Conditions générales
Qui sommes nous ?
Protocoles sanitaires

Partenariats offres

Nous rejoindre

Site corporate

Salons Apec

« 500 Consultants vous

accompagnent GRATUITEMENT »

CONTACTEZ-NOUS

£ Télécharger dans

4 I'App Store

DISPONIBLE SUR
s% Google Play
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Chef de secteur GMS (H/F) _ ﬁ,

54 - NANCY - @ Localiser aveoll;Aappy
Publié le 14 janvier 2022 - offre n° 7724406

% %
Fed Business, cabinet de recrutement spécialisé. &ns les fonctions commerciales, marketing et
communication, recherche pour son client un Chet de secieur GMS H/F en CDD de 4 mois dans le secteur du
vin et des spiritueux sur le grand Est : 08/10/51/52/54/55/57/67/68/88.
Rattaché(e) au Directeur Régional auprés de qui vous reportez, le chef de secteur GMS est le garant du
développement du chiffre d'affaires, de la part dgagharché et de I'optimisation des accords passés au niveau
national aupres des hypermarchés et supermarchés du secteur.
Vous aurez en charge les taches suivantes : ...
- Assurer la bonne application des accords nation%ux/régionaux sur 'assortiment avec rapidité. Développer
des opportunités d'assortiments supplémentaires en local via de la vente directe
- Optimiser les opérations promotionnelles négociées au niveat national/régional via I'accompagnement des
clients sur les remontées de commandes et la négociation des meilleurs emplacements en magasin.
Développer les opportunités de produits supplémentairds via la vente directe
- Négocier des opérations promotionnelles/événementi€lles suivant les temps forts
- Assurer le bon positionnement des produits en appliquant la démarche merchandising définie par le groupe,
recadrer si nécessaire
- Gérer votre activité de maniére efficace avec la bonne fréqyence de visites et optimiser les moyens de vente
et de revente mis a disposition
- Développer un maillage du réseau local via votre réle de conseil avec les clients afin de saisir toutes les
opportunités de développement business
- Assurer un reporting régulier et une veille conc?)rrentielle

Contrat a durée
déterminée - 4 Mois
| o

|
|
|
\

Profil souhaité | g 62

Expérience

Expérience exigée de 1 An(s) o

Entreprise

Groupe Fed

1 sur 1 ’ 17/01/2022 4 13:12
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: | \

: ]
Acces a l'espace Employeurs : .

Connexion ) 7 ‘ :
Pseudo ou email : ‘Mot de passe : : ‘
mot de passe oubli¢ ? | | . i ‘:
“Comexion |

Pas de compte ? Inscrivez-vous ici . .
Site de recrutement spécialisé pour les . . e
personnes en situation de handicap '

-9
' 2, . R
Accueil Moteur de recherche v -~ + .- Emplois par région v

| i !

Services / Conseils v Contacts Actu Handicap

1. Accueil

2. Recherche Avancée

3. Région Lorraine

4. Chef de secteur gms h/f

@

Chef de secteur GMS H/F "

Postuler en ligne a cette offre °

Référence : 37670673
Date de dépot : 11/01/2022
Entreprise : Groupe Fed

Descriptif

Description : Fed Business, cabinet de recrutement spécialisé dans les fonctions commerciales, marketing
et communication, recherche pour son client un Chef de secteur GMS H/F en CDD de 4 mois dans le
secteur du vin et des spiritueux sur le grand Est : 08/10/51/52/54/55/57/67/68/88.

Rattaché(e) au Directeur Régional aupres de qui vous reportez, le chef de secteur GMS est le garant du
développement du chiffre d'affaires, de la part de marché et de 'optimisation des accords passés au niveau
national aupres des hypermarchés et supermarchés du secteur.

Vous aurez en charge les missions suivantes :

- Assurer la bonne application des accords nationaux/régionaux sur 1’assortiment avec rapidité.
Développer des opportunités d'assortiments supplémentaires en local via de la vente directe

- Optimiser les opérations promotionnelles négociées au niveau national/régional via I’accompagnement
des clients sur les remontées de commandes et la négociation des meilleurs emplacements en magasin.
Développer les opportunités de produits supplémentaires via la vente directe

- Négocier des opérations promotionnelles/événementielles suivantgles temps forts
- Acanrer le han nogitinonnement des nrodnite en annlianant la démarche merchandiking définie nar le

En poursuivant votre navigation, vous acceptez 'utilisation de coekies afin de réaliser des statistiques
d'audience et de vous proposer des services ou offres adaptées a vos centres d'intéréts. En Savoir
Plus  J'accepte

1 sur3 17/01/2022 a 13:12
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2sur3

- Développer un maillage du réseau local via votre role de conseil avec les clients afin de saisir toutes les
opportunités de développement business
- Assurer un reporting régulier et une veille concurrentielle

Profil recherché
Profil recherché : De formation commerciale bac+2/+5, vous disposez d’une expérience réussie en tant
que Chef de secteur GMS dans le domaine des liquides. Une expérience dans le domaine du vin est un

plus. L

. 0 2 7 "“ 7 . .
Vous avez une bonne disposition a la vente et le sens du résultat. Une expérience en vente directe est un
réel plus. ;

Vous étes dynamique, rigoureux(se), organisé(e), autonome et maitrisez et les outils bureautiques
(Outlook, Powerpoint, Excel, Word, Teams).

Le salaire se compose d’un fixe et de primes sur objectifs. Vous disposez d’un véhicule de fonction ainsi
que d’autres avantages (téféphone, ordinateur portable, mutuelle etc...).

Niveau d'étude : Bac + 2 : DEUG, DEUST, classe préparatoire
Expérience : Entre 1 et 3 ans d'expérience

Lieu de la mission : Lorraine - Nancy

Poste(s) disponible(s) : 1

Poste de cadre : Suivant Profil

Contrat : CDD

Durée du contrat : 4 mois

Début de la mission : Dés que possible

5 |
Entreprise < o J

Nom de I'entreprise : Groupe Fed
Site Web : http://www.groupefed.fr
Agence : Fed Business

.o

Postuler en ligne a cette offre

Partager cette offre d'Emploi
Si cette annonce ne vous correspond pas, pensez a vos amis en la partageant en quelques secondes par
email, facebook ou twitter :

Partager par email

Partager sur facebook

Partager sur twitter

Offres similaires

| Chargé(e) d'affaires
mutualiste h/f
Rhoéne-Alpes - Lyon

Sare =  Opticien en magasin
franchisé h/f
[le-de-France - Paris

3((‘)%% 1 4 1 1rr 1

En poursuivant votre navigation, vous acceptez I'utilisation de cookies afin de réaliser des statistiques
d'audience et de vous proposer des services ou offres adaptées a vos centres d'intéréts. En Savoir
Plus  J'accepte
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Handicap-job est un site de recrutement dédié¢ aux travailleurs handicapés.

Copyright 2006 - 2022 © Handicap-job.com - Tous droits réservés - Reproduction interdite

Dossier CNIL n°1367752 - Mentions Légales - Politique de confidentialité des données - Utilisation des
cookies

CCLD Attaché commercial B
Rhone-Alpes - Villefontaine |

|
|
I

e Liens Directs
o Accueil
o Espace Candidats
o Connexion Candidats
o Liens RSS
o Espace Employeurs
o Connexion Employeurs
o Régie Publicitaire
o Le Blog
o Contacts
o Plan du site
e Emploi en région
o Offres d'emploi Alsace
o Offres d'emploi Aquitaine
o Offres d'emploi Auvergne
o Offres d'emploi Basse-Normandie
o Offres d'emploi Bourgogne
o Offres d'emploi Bretagne
o Offres d'emploi Centre
o Offres d'emploi Champagne-Ardenne
o Offres d'emploi Corse
o Offres d'emploi Franche-Comté
o Offres d'emploi Haute-Normandie
e Emploi en région
o Offres d'emploi Languedoc-Roussillon
o Offres d'emploi Limousin
o Offres d'emploi Lorraine
o Offres d'emploi Midi-Pyrénées
o Offres d'emploi Nord-Pas-de-Calais
o Offres d'emploi Pays de la Loire
o Offres d'emploi Picardie
o Offres d'emploi Poitou-Charentes
o Offres d'emploi Provence-Alpes-Cote d'Azur
o Offres d'emploi Rhone-Alpes
o Oftfres d'emploi ile-de-France
e Sites Partenaires
o Convention collective
o Handirect
o Jobsora

-

En poursuivant votre navigation, vous acceptez l'utilisation de cookies afin de réaliser des statistiques
d'audience et de vous proposer des services ou offres adaptées a vos centres d'intéréts. En Savoir
Plus  J'accepte
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Technico-commercial / Technico-commerciale (H/F) |

54 - NANCY - © Localiser avec Mappy
Publié le 14 janvier 2022 - offre n°® 7695098

Sous l'autorité du Directeur commercial, vous prenez en charge le secteur Grand-Est (55-52-54-57-67-88-68)
et étes idéalement situé au centre de ce secteur.En autonomie vous prospectez et commercialisez des
produits techniques du secteur du batiment auprés de clients professionnels et/ou distributeurs. Vous planifiez
et organisez votre activité de fagon stratégique sur votre secteur.Vos principales missions sont les

suivantes :Vous suivez votre portefeuille clients et étes en charge de fidéliser ces-derniers.Amené a
développer votre CA, vous étes en charge de cibler, prospecter et développer votre fichier prospects. A ce titre,
vous analysez le marché sur votre secteur géographique et étes acteur de son développement.Vous assurez l
le suivicommercial et administratif de votre périmétre grace aux outils mis a votre disposition.Vous établissez [
un plan d'actions commerciales spécifique pour atteindre vos objectifs.Vous proposez des solutions |
techniques adaptées aux besoins exprimés dans un environnement pointu et diversifié.Vous vous imposez

comme linterlocuteur privilégié de vos clients, de la négociation a la prise de commandes.Vous rendez

compte a votre responsable régional.Pour mener a bien vos missions, vous étes mobile sur votre secteur et

étes amené a découcher plusieurs fois par semaine.De formation commerciale, vous justifiez d'une premiére

expérience similaire dans le domaine de la vente aux professionnels, idéalement dans Tenvironnement dd

batiment.Au-dela de votre formation, ce sont avant tout vos aptitudes commerciales et techniques, vos —

connaissances des leviers de négociation, ainsi que votre personnalité qui feront la différence sur ce LS'@E‘#.Q =
poste.Vous étes reconnu pour vos aptitudes relationnelles, vos capacités d'adaptation et votre sens de

I'écoute ?Le golt du challenge vous anime ?Vous aimez étre acteur de votre rémunération ?Notre client vous .

propose de réelles perspectives de carriére et d'évolution, un systéme de commissions sans plafonnement et «Q@
tous les outils nécessaires pour développer votre activité dans les meilleures conditions.Salaire de base + B
Variable (a partir de 35K€ brut annuel variable compris).Voiture de fonctionNous attendons votre candidature !

m Contrat a durée |
| &
indéterminée |
Contrat travail

Profil souhaité

Expérience
o 6 2

Expérience exigée de 2 An(s)

Entreprise

& pour son client industriel, un des leaders dans son domaine d'activité, un Technico-Commercial H/F
ssurer un service complet & ses clients et intervient sur l'ensemble du territoire frangais.Le recrutement

Le Cabinet de recrutement Manpojper de Saint-Etienne recherc
dans le cadre d'un poste en CDI.Noke client est en capacité da
concerne le Grand Est.

I sur 1 dﬁk 17/01/2022 & 13:13
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Technico-commercial Grand Est (H/F) 1]

54000 Nancy a

Le poste
en un clin d'oeil

Contrat : CDI

Statut : Non Cadre

Secteur d'activité : Industries manufacturiéres et production
Lieu de travail : 54000 Nancy

Nombre de poste(s)

proposé(s) : 1

Date de début : 01/02/2022
Salaire : Selon expérience
Expérience : 2 ans Minimum

Référence : 1100510792 )
Date de I'annonce : 11/01/2022 6 3

L'entreprise

Le Cabinet de recrutement Manpower de Saint-Etienne recherche pour son client industriel, un des leaders
dans son domaine d’activité, un Technico-Commercial H/F dans le cadre d'un poste en CDI.

Notre client est en capacité d'assurer un service complet a ses clients et intervient sur 'ensemble du territoire
francais.
Le recrutement concerne le Grand Est.

Les missions

Sous l'autorité du Directeur commercial, vous prenez en charge le secteur Grand-Est (55-52-54-57-67-88-68) et
étes idéalement situé au centre de ce secteur.

En autonomie vous prospectez et commercialisez des produits techniques du secteur du batiment aupres de clients
professionnels et/ou distributeurs. Vous planifiez et organisez votre activité de fagon stratégique sur votre secteur.
Vos principales missions sont les suivantes :

« Vous suivez votre portefeuille clients et étes en charge de fidéliser ces-derniers.

1 sur2 17/01/2022 a 13:13



Offre d'emploi en CDI Technico-commercial Grand Est (H/F) a... https://www.manpower.fr/candidats/detail-offre-d-emploi/cdi/tie...:

» Amené a développer votre CA, vous étes en charge de cibler, prospecter et développer votre fichier |
prospects. A ce titre, vous analysez le marché sur votre secteur géographique et étes acteur de son ?
développement.

 Vous assurez le suivi commercial et administratif de votre périmétre grace aux outils mis a votre disposition. 1

* Vous établissez un plan d'actions commerciales spécifique pour atteindre vos objectifs.

» Vous proposez des solutions techniques adaptées aux besoins exprimés dans un environnement pointu et
diversifié.

« Vous vous imposez comme l'interlocuteur privilégié de vos clients, de la négociation a la prise de ’
commandes. |

« Vous rendez compte a votre responsable régional. ' :

Pour mener a bien vos missions, vous étes mobile sur votre secteur et étes amené & découcher plusieurs fois par | '
. |
semaine. o

Le profil | |

De formation commerciale, vous justifiez d'une premiére expérience similaire dans le domaine de la vente aux
professionnels, idéalement dans I'environnement du batiment.

Au-dela de votre formation, ce sont avant tout vos aptitudes commerciales et techniques, vos connaissances des
leviers de négociation, ainsi que votre personnalité qui feront la différence sur ce poste.

Vous étes reconnu pour vos aptitudes relationnelles, vos capacités d’adaptation et votre sens de I'écoute ?
Le goit du challenge vous anime ?

Vous aimez étre acteur de votre rémunération ?

Notre client vous propose de réelles perspectives de carriére et d'évolution, un systéme de commissions sans
plafonnement et tous les outils nécessaires pour développer votre activité dans les meilleures conditions.

-2

Dans le cadre de sa politique diversité, Manpower étudie, & compétences égales, toutes candidatures dont celles
de personnes en situation de handicap

Salaire de base + Variable (a partir de 35K€ brut annuel variable compris).
Voiture de fonction

Nous attendons votre candidature !

Info COVID-19 : durant la crise sanitaire, nous nous assurons pour chaque
offre d'emploi, que les conditions de travail sont conformes aux directives du
gouvernement et que les mesures barriéres sont bien respectées au sein de
I'entreprise, pour tout le personnel permanent et intérimaire. En savoir plus

2 sur 2 17/01/2022 a 13:13
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»

i

Cuisiniste, devenez HOME DESIGNER sans contrainte -

LY i
H/F = |
54 - NANCY - © Localiser avec Mappy |
Publié le 14 janvier 2022 - offre n° 7685248

L) |
La société : _ _‘_ [
K} |

. - 3 7ol 8 p s i " . PR > Contrat a durée
Si vous avez choisi 'aménagement intérieur c'est pour imaginer des espaces de vie, exprimer votre créativité zl Indétarmiiil ‘
indétermi

et votre passion en toute liberté, non pas pour rester dans un magasin ou derriére une planche a dessin (aussi A | i
tactile soit-elle). Pour cela, nous pensons que votre place est au cceur du projet de vos clients, c'est a dire b |
chez eux, et avec eux. - Cette liberté est constitutive de notre offre : notre vision de la co-conception réinvente
I'approche client qui ne peut pas se faire dans un bureau ou un show room. - Cette liberté est organisationnelle
car notre mode de fonctionnement interne répond aux aspirations nouvelles en terme de management et de
rémunération. - Cette liberté est pragmatique. Parce qu'elle joue avec les contraintes et atouts des lieux
d'implantation du projet, elle est inspirante. C'est donc cette liberté qui garantit la singularité du projet, la
satisfaction de nos clients qui fait notre succeés et qui fera votre réussite !

Le poste :

Les modes de consommations changent, et deux tendances déja fortes se renforcent encore : le besoin de
services ultra-personnalisés et le bien vivre chez soi. ?- Nous avons besoin de vous pour répondre aux
besoins des familles dans VOTRE secteur géographique. ?- Vous serez le seul pilote de votre succés, mais
en échange, nous vous promettons de la variété, et une diversité de projets que VOUS allez choaisir.

Profil recherché :

Et la tache qui vous attend est d'ampleur ! On change les espaces et le rapport au temps. Les frontiéres entre
le travail et la vie perso sont tombés. Avec le télétravail, vos clients sont obligés de réorganiser leur logement
qui change d'usage, mais ils sont aussi plus disponibles en journée pour vous recevoir. De votre cété, c'est le
plafond qui a disparu : fini le néon toute la journée au dessus de votre téte, plus de plafond non plus dans votre
salaire :-) Bref, si vous étes prét.e a relever le défi avec nous : découvrez une maniére différente de postuler en
vous laissant guider par la conversation : et livrez vous tel.le que VOUS étes !

Source : PMEjob.fr.

Profil souhaité

Expérience

Débutant accepté

Informations complémentaires

* Qualification : Employé non qualifié
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Rechercher
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Cuisiniste, devenez home designer sans contrainte - h/f
© Nancy [3 cpl Me And My Boss ~ [=J Cuisiniste

Publige le 11 janvier

Description de I'offre

La société :

Sivous avez choisi I'aménagement intérieur c'est pour imaginer des espaces de vie, exprimer votre créativité et votre passion en toute
liberté, non pas pour rester dans un magasin ou derriére une planche a dessin (aussi tactile soit-elle). Pour cela, nous pensons que votre
place est au cceur du projet de vos clients, c'est a dire chez eux, et avec eux. - Cette liberté est constitutive de notre offre : notre vision de la
co-conception réinvénte I'approche client qui ne peut pas se faire dans un bureau ou un show room. - Cette liberté est organisationnelle car
notre mode de fonctionnement interne répond aux aspirations nouvelles en terme de management et de rémunération. - Cette liberté est
pragmatique. Parce qu'elle joue avec les contraintes et atouts des lieux d'implantation du projet, elle est inspirante. C'est donc cette liberté
qui garantit la singularité du projet, la satisfaction de nos clients qui fait notre succés et qui fera votre réussite !

Le poste:

.
Les modes de consommations changent, et deux tendances déja fortes se renforcent encore : le besoin de services ultra-personnalisés et le
bien vivre chez soi. ?- Nous avons besoin de vous pour répondre aux besoins des familles dans VOTRE secteur géographique. ?- Vous serez
le seul pilote de votre succés, mais en échange, nous vous promettons de la variété, et une diversit.é‘de projets que VOUS allez choisir.

£*

-
Profil recherché :

Et la tdche qui vous attend est d'ampleur ! On change les espaces et le rapport au temps. Les frontiéres entre le travail et la vie perso sont
tombés. Avec le télétravail, vos clients sont obligés de réorganiser leur logement qui change d'usage, mais ils sont aussi plus disponibles en
journée pour vous recevoir. De votre c6té, c'est le plafond qui a disparu : fini le néon toute la journée au dessus de votre téte, plus de
plafond non plus dans votre salaire :-) Bref, si vous étes prét.e a relever le défi avec nous : découvrez une maniére différente de postuler en
vous laissant guider par la con.versation : et livrez vous tel.le que VOUS étes !

Source : PMEjob.fr.

o Postuler Q Q)

Offre similaire
Devenir franchisé chez le 1er réseau de cuisinistes de proximité !
© Nancy 3 co Concepteur-Vendeur.fr =] Cuisiniste

Voir plus d'offres d'emploi

&
2039 €

17/01/2022 a4 13:15
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Cuisiniste, devenez home designer sans contrainte - h/f - Nancy... https://www.jobij0ba.conﬂf;/a111nonce/26/7 | 6ealba893bfa000f...
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STIMER MON SALAIRE | ‘

'GP JE DEPOSE MON cv)
N =

En cliquant sur "jE DEPOSE MON CV", vous
accepter les QAInsi que notre peiitiGLs {
de confidentiatité décrivant ia finalité des i
traitements de vos données personneiles.

Accueil > Emploi > Emploi Btp > Emploi Cuisiniste > Emploi Cuisiniste 4 Nancy > Cuisiniste, devenez HOME DESIGNER sans contrainte - H/F

Informations légales - Conditions générales d'utilisation - Cookies - Politique de confidentialité - Gérer mes cookies
© 2022 Jobijoba - Tous Droits Réservés
Les informations recueillies dans ce formulaire font l'objet d'un traitement informatique destiné a Jobijoba SA. Conformément & la loi « informatique et libertés » du 6 janvier 1978 modifiée,

vous disposez d'un droit d'accés et de rectification aux informations qui vous concernent. Vous pouvez également, pour des motifs légitimes, vous opposer au traitement des données vous
concernant. Pour en savoir plus, consultez vos droits sur le site de la CNIL.
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Commercial (H/F)

94 - NANCY - @ Localiser avec Mappy
Publié le 16 janvier 2022 - offre n° 7835550

KOESIO - KOESIO Grand Est - Commercial (Référence : 898681) / Au sein de notre équipe commerciale,

vous commercialisez nos solutions d'impression et de dématérialisation auprés d'un portefeuille de clients et . N 5
[:‘_(/ Contrat a durée

de prospects. s Las “ 1y
Vos principales missions : |ndeterm|nee.
. . - : : Contrat travail
Prospection physique et téléphonique, recherche de nouveaux clients
Gérer un portefeuille : visiter, développer, fidéliser
Détecter les  différents besoins, négocier les offres et assurer le suivi administratif et commercial
Construire une  relation de confiance avec vos clients
Vous avez une premiére expérience da&s la  vente en BtoB
Vous maitrisez les techniques de vente :+'
Vous savez écouter et aimer persuader®
Vous aimez aller aux devants des autres et  étes persévérant, qualité indispensable pour la partie
prospectiondu  poste.
Rémunération : Fixe, variable non plafonné, primes
Et encore ?
Tickets restaurant
Mutuelle d'entreprise
L'actionnariat salarié
Veéhicule de société
Téléphone et ordinateur  portable.

Pourquoi postuler chez nous ?
Parce que les relations humaines sont le leitmotiv dans nos actions au quotidien. Il est courant d'entendre «
que la seule fagon d'avoir des clients satisfaits, c'est d'avoir des équipes motivées ».
Si vous souhaitez travailler sérieusement sans vous prendre au sérieux et partager avec nous une expérience

collaborateur unique, rejoignez nos équipes !

Profil souhaité

Expérience

Expérience exigée de 2 An(s) o

Entreprise

KOESIO

Vous souhaitez évoluer dans une entreprise en fort développement ? KOESIO Grand Est propose a ses clients 3 domaines d'expertises : Impression &amp;
Dématérialisation, Sécurité &amp; Maintenance Informatique, Opérateur &amp; Télépibnie. Notre groupe compte environ 100 collaborateurs présents sur 8 agences.
92% de nos 5 000 clients recommandent nos services suite & une enquéte réalisée.

KOESIO est un groupe qui a su conserver sa culture de PME et qui s'engage aupre...

1 sur ] 17/01/2022 4 13:16



KOESIO - Commercial (H/F) https://koesio.candidats.talents-in.com/job/89868 I /commercial-...

<RETOUR LISTE (/)

Réf: 296

o e S l o Publié le 13/01/2022

Commercial (H/F)
CDI

@ Nancy - Grand Est - France C <

PRESENTATION DE L’ENTREPRISE

Vous souhaitez évoluer dans une entreprise en fort développement ? KOESIO Grand Est
propose @ ses clients 3 domaines d’expertises : Impression & Dématérialisation, Sécurité &
Maintenance Informatique, Opérateur & Téléphonie. Notre groupe compte environ 100
collaborateurs présents sur 8 agences.

92% de nos 5 000 clients recommandent nos services suite & une enquéte réalisée.

KOESIO est un groupe qui a su conserver sa culture de PME et qui s’engage aupres de ses
collaborateurs.

Chez KOESIO Grand Est, nous sommes convaincus qu’un environnement de travail
épanouissant contribue au développement de nos talents, c’est pourquoi nous visons la
labélisation Great Place To Work !

« Notre vision est d’avoir des collaborateurs épanouis et des clients satisfaits, dans une
entreprise résiliente et porteuse de sens autour de nombreuses actions RSE. »

KOESIO Grand Est, recrute pour son agence de Nancy (54).

DESCRIPTION DU POSTE
Au sein de notre équipe commerciale, vous commercialisez nos solutions d’impression et
de dématérialisation auprés d’un portefeuille de clients et de prospects.

Vos principales missions :

® Prospection physique et téléphonique, recherche de nouveaux clients
® Gérer un portefeuille : visiter, développer, fidéliser
® Détecter les différents besoins, négocier les offres et assurer le suivi administratif et
commercial
® Construire une relation de confiance avec vos clients
Ce site utilise des cookies et vous donne le contréle sur ceux que vous souhaitez activer

PROFIL RECHERCHE v Toutaccepter X Toutrefuser  Personnaliser
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KOESIO - Commercial (H/F) https://koesio.candidats.talents-in.com/job/89868 1/commercial-...

® \/ous avez une premiere expérience dans la vente en BtoB

® \/ous maitrisez les techniques de vente

® \/ous savez écouter et aimer persuader

® \/ous aimez aller aux devants des autres et étes persévérant, qualité indispensable
pour la partie prospection du poste.

AUTRES INFORMATIONS
Rémunération : Fixe, variable non plafonné, primes

Et encore ?

® Tickets restaurant

® Mutuelle d’entreprise

® | ’actionnariat salarié

® \Véhicule de société

Téléphone et ordinateur portable.

6S

Pourquoi postuler chez nous ?

Parce que les relations humaines sont le leitmotiv dans nos actions au quotidien. Il est
courant d’entendre « que la seule fagon d’avoir des clients satisfaits, ¢’est d’avoir des
équipes motivées ».

Si vous souhaitez travailler sérieusement sans vous prendre au sérieux et partager avec
nous une expérience collaborateur unique, rejoignez nos équipes !

POSTULER A CETTE OFFRE

POSTULER A CETTE OFFRE '
Ce site utilise des cookies et vous donne le contréle sur ceux que vous souhaitez activer

v Tout accepter X Tout refuser Personnaliser
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KOESIO - Commercial (H/F)

3surd

PARTAGER CETTE OFFRE

https://koesio.candidats.talents-in.com/job/89868 1/commercial-...

. ‘ ‘ ‘lilto:?subjeot=

[koesio]
JOBS A LA UNE

Commercial
Gestionnaire de bases de données H/F

Valence (H/F)&body=http:

(/job/872909/commercial-hf)

//koesio.candidats.talents-

Commercial(e) Grand Format

Echirolles in.com
(/job/872914 /commercial-hf)
/job/89868

1

Administrateur Systémes & Réseaux (H/F)
Biot /commercial- 2=

(/job/811683/commercial-hf)

h
Assistant(e) d’Agence H/F
Lyon
(/job/882691/commercial-hf)

Chef(fe) de projet activité financement

Valence

(/job/882958/commercial-hf)

Ingénieur Commercial IT (H/F)
Strasbourg

(/job/898387/commercial-hf)

Ingénieur Commercial IT (H/F)
Metz

(/job/898502/commercial-hf)

Commercial (H/F)
Bar-le-Duc

(/job/898726 /commercial-hf)

Ce site utilise des cookies et vous oeonne

VOIR LES JOBS (/)

diti : ;
ittt ‘ggggﬁ{/of 3 s'u?nézaux que vous souhaitez activer

ersonnelles (/personal-

Données
v Tout accepter )3) Tout refuser Personnaliser

data)
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Ce site utilise des cookies et vous donne le contréle sur ceux que vous souhaitez activer
v Tout accepter X Tout refuser Personnaliser
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Boucher-charcutier / Boucheére- charcutlere (H/F)

54 - NANCY - @LocahseravecMappy b
Publié le 16 janvier 2022=- offre n° 7815551 e

Pascal POTIN vous propose cette boucherie - charcuterie - traiteur a Nancy en angle de rue dans un quartier
résidentiel et commergant. Cette affaire dispose d'un magasin de 42 m? et une cuisine sur l'arriére avec

; R i o ik y A i 'entreprise |
extraction de plus de 30 m2. Cette affaire est idéale pour un duo. Clientéle fidélisée, Pas de personnel a ’ [Zl Reprlsg dntrep L,
v e, TN Emploi non salarié, [
reprendre. . ‘&
s e
Cession du fonds de commerce a-73.700 euros Honoraires a la charge du vendeur. TR

Pour plus de renseignements,.mgrci de gontacter Pascal POTIN au ou par mail , agissant sous le statlt
d'agent commercial aupres de la SAS propriétés privées en précisant la référence 287296NPP.
Copropriété de 4 lots ().

Charges annuelles : 2400 euros.

Pascal PONNAgent Commercnal -sNuméro RSAC : NANCY 412g31060 -
Prix : 73700

Profil souhaité -

Expérience

Débutant accepté

A T e
e 9. & @
0 P '\"h ?
- .
n. f '.
. .
I
LH
4 -
- ." :,:“'
. % s
{
U
Y
. R
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Vente boucherie charcuterie traiteur @ Nancy 73700 euros ( N¥ ...

|
Commerces / Négoce > Boucherie: Charcuterie > Loraing > 54 Meurthe et Moselle "> 54000 NANCY | ‘ ‘ l
|

Vente boucherie charcuterie traiteur a Nancy

SR Y

vous propose cette boucherie - charcuterie - traiteur a Nancy en angle de rue daps un quartier résidentiel et commergant. Cette
affaire dispose d'un magasin de 42 m? et une cuisine sur l'arriéere avec extraction de plus de 30 m2. Cette affaire est{iqléalé p?ur un

couple. Clienteéle fidélisée, Pas de personnel a reprendre. |
Cession du fonds de commerce a 73.700 euros Honoraires a la charge du vendeur.

|

|
1
, en précisant la référence 287296NPP. b ; '
Copropriété de 4 lots (). 3 i |
. | :
Charges annuelles : 2400 euros. 2 i l
=, 1 '
Données Financiéres [ ‘ ‘
Prix de vente : 73 700 € dl
]
Loyer mensuel : 84 € _{ :
3 N
€ Baréme Honoraires
Surfaces et longueurs
Surface de 100 m? K
97
Informations sur l'entreprise '
.
Effectif de 1 salariés é 29
I o
vop
Synthese ) J
A vendre Fonds de commerce - Entreprise Boucherie - Charcuterie e Q.
NANCY, 54 Meurthe et Moselle , Lorraine g
e
Prix de vente : 73 700 € - Loyer mensuel : 84 € -
[ simuler votre financement £
Yoy
Réactualisé le 15/01/2022 !
Référence CessionPME : 287296B-NPP ) 2 VOIR LES COORDONNEES
.

1 sur4
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Boucher (H/F) |

54 - NANCY - © Localiser avec Mappy
Publié le 16 janvier 2022 - offre n° 7804177

Enseigne : AUCHAN HYPERMARCHE ?
Nous recherchons un Boucher F H pour notre FVpermarché de NANCY- CENTRE ;

En détails, ¢a donne quoi ? i
Vous connaissez, transformez et commandez les produits de votre marché. Vous connaissez le
positionnement de votre marché. Vous mettez en oeuvre les découpes et recettes process de transformation
de vos produits. Vous étes polyvalent a tous les postes de fabrication découpe avec un haut niveau de i |
professionnalisme. Vous étes capable d'évaluer la qualité et la fraicheur des produits et d'écarter les produits : L
non-conformes.

Vous contribuez a la bonne organisation de la production dans le respect des regles d'hygiéne. Vous | |
contribuez a la bonne organisation de I'espace de travail (propreté, rangement, entretien du matériel) et au \
respect des regles de sécurité alimentaire. Enfin, vous étalez la fabrication afin de garantir la fraicheur des | ‘
produits et de répondre a I'objectif de zéro rupture.

Vous mettez en valeurs vos produits et fidélisez vos clients. Vous approvisionnez et mettez en avant vos

produits, dans le respect des régles d'étalagisme et de merchandising. Vous veillez a la mise en valeur de vos

produits, dans le but d'attirer et fidéliser vos clients. Vous conseillez et répondez aux attentes de ces derniers.

Pour réaliser ces missions, vous serez directement rattaché.e au Manager Commerce Boucherie, qui vous

accompagnera au quotidien.

Type de contrat : CDI

Durée hebdomadaire : Temps complet g 9
Rémunération annuelle - A partir de 21 000 € jusqu'a 22 000 € Votre profil ? Vous disposez d'un BEP CAP en

boucherie ou d'un CQP de branche et ou justifiez d'une expérience similaire.

|
|j_¢‘| Contrat a durée
indéterminée
| Contrat travail

L'essentiel ? Vous disposez d'une expertise sur votre métier et sur le produit. Vous étes passionné.e et
souhaitez transmettre cette passion a vos clients, en leur proposant des produits frais, et de qualité !

Profil souhaité
Expérience

Expérience exigée 0

Entreprise

Auchan Retail France

Avec Auchan, révélez vos talents...
Nous rejoindre, c'est rejoindre une entreprise qui agit au quotidien avec I'ensemble de ses équipes, pour réinventer un commerce plus responsable. Nous plagons
I'humain au c&oelig;ur de toutes nos actions dans le but d'améliorer la qualité de vie des habitants.

Nos valeurs de confiance, d'ouverture et d'excellence nous animent et illustrent la fagon dont nous voulons faire notre métier, au plus prés de nos collaborateurs et de
no...
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Offre emploi Boucher H/F Nancy (Auchan Retail France) - 13... https://www.distrijob.fr/offre-emploi/bouche;r-h-f-nancy-136227...

@
DEPOSER UNCV  TROUVER UN EMPLOI  PORTRAITS D'ENTREPRISES SE CbNNECTER
[ i
| |
BLOG CANDIDATS | E%PACE RECRUT
Poste, société, contrat... Ville, code postal, département, région... = | REC |
i f il
Auchon Boucher H/F ) ‘
Nancy (54000), Meurthe-et-Moselle (54), Lorraine POSTULER A CETTE OFFRE |
Auchan Retail France Date:15/01/2022 - Réf : EST27630 | | | |

Contrat:cpl  Niveau d'études : BEP, CAP
PRESENTATION DE LA SOCIETE
Avec Auchan, révélez vos talents...

Nous rejoindre, c'est rejoindre une entreprise qui agit au quotidien avec I'ensemble de ses équipes, pour réinventer ud commerce plus responsable.
Nous plagons I'humain au cceur de toutes nos actions dans le but d'améliorer la qualité de vie des habitants.

Nos valeurs de confiance, d'ouverture et d'excellence nous animent et illustrent la fagon dont nous voulons faire notre métier, au plus prés de nos
collaborateurs et de nos clients.
Nous vous apportons un métier qui a du sens, un management de proximité, une responsabilisation partagée et I'opportunité d" evoluer parmi nos 400 métiers.

DESCRIPTION DU POSTE
Enseigne : AUCHAN HYPERMARCHE é 9

Nous recherchons un Boucher F/H pour notre Hypermarché de NANCY- CENTRE
En détails, ga donne quoi ?

¢ Vous connaissez, transformez et commandez les produits de votre marché. Vous connaissez le positionnement de votre marché. Vous mettez en
oeuvre les découpes et recettes / process de transformation de vos produits. Vous étes polyvalent a tous les postes de fabrication / découpe avec un haut
niveau de professionnalisme. Vous étes capable d'évaluer la qualité et la fraicheur des produits et d'écarter les produits non-conformes.

* Vous contribuez a la bonne organisation de la production dans le respect des régles d'hygiéne. Vous contribuez a la bonne organisation de
I'espace de travail (propreté, rangement, entretien du matériel) et au respect des régles de sécurité alimentaire. Enfin, vous étalez la fabrication afin de
garantir la fraicheur des produits et de répondre a I'objectif de zéro rupture.

* Vous mettez en valeurs vos produits et fidélisez vos clients. Vous approvisionnez et mettez en avant vos produits, dans le respect des régles
d'étalagisme et de merchandising. Vous veillez a la mise en valeur de vos produits, dans le but d'attirer et fidéliser vos clients. Vous conseillez et répondez
aux attentes de ces derniers.

Pour réaliser ces missions, vous serez directement rattaché.e au Manager Commerce Boucherie, qui vous accompagnera au quotidien.

Type de contrat : CDI

Durée hebdomadaire : Temps complet

Rémunération annuelle - A partir de 21 000 € jusqu'a 22 000 €

PROFIL RECHERCHE

Votre profil ? Vous disposez d'un BEP/CAP en boucherie ou d'un CQP de branche et/ou justifiez d'une expérience similaire.

L'essentiel ? Vous disposez d'une expertise sur votre métier et sur le produit. Vous étes passionné.e et souhaitez transmettre cette passion a vos clients, en
leur proposant des produits frais, et de qualité !

Localisation : Nancy (54000) POSTULER A CETTE OFFRE

~ INFORMATIONS SECURISEES

Cunlarméman( aux articles 26 ot 27 de la loi Informatique et Libertés du 6 janvier 1878, vous disposez d'un droit

d'acces et de aux données personnelles vous concernant. qui pourront étre communiquées
a des tisrs. Ces informations vous concernant étant confidentielles, Distrijob s'engage a les protéger. Pour en savoir
s 1 - plus sur la confidentialité et la protection des données que vous nous communiquez, consultez la charte de

i confidentialité.

Emplois similaires :

Boucher H/F cDI

Laxou (54520), Meurthe-et-Moselle (54), Lorraine - Emploi Auchan Retail France - 04/01/2022

Enseigne : AUCHAN HYPERMARCHE Nous recherchons un Boucher F/H pour notre Hypermarché de LAXOU . En détails,
¢a donne quoi ? Vous connaissez, transformez et comm...

Boucher H/F CDD

Laxou (54520), Meurthe-et-Moselle (54), Lorraine - Emploi Auchan Retail France - 25/12/2021

Enseigne : AUCHAN HYPERMARCHE Nous recherchons un Boucher F/H pour notre Hypermarché de LAXOU. En détails,
¢a donne quoi ? Vous connaissez, transformez et comma...

Ce site utilise des cookies pour vous offrir le meilleur service. En poursuivant votre igation, vous l'utilisation des cookies. En savoir plus J'accepte
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détails, ¢ga donne quoi ? Vous connaissez, transformez et c...
BLOG CANDIDATS

Copyright 2000-2022 Distrijob ( ;)

Ce site utilise des cookies pour vous offrir le meilleur service. En poursuivant votre navigation, vous acceptez |'utilisation des cookies. Ensavoir plus J'accepte
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INGENIEUR CQMMERCIAL ENERGIE (H/F)

54 - NANCY - @ LOCaIiser'g.vem\/lappy
Publié le 15 janvier 2022 - offre n 7773358

Recherche: INGENIEUR COMMERCIAL ENERGIEgH/F) o
Ingénieur Commercial Energie H/F :: FS869 :: Ngncy (54) :: Le cabinet de conseil en recrutement In Quarto
recherche un Ingénieur Commercial Energie H/F gpour son client, une entreprise qualitatiye‘atv’éi taille humaine
reconnue dans le domaine de I'exploitation d'énergie au plan national, en plein développereent sur la Lorraine.
Rattaché au Directeur Commercial et a la Directio' Régionale Grand Est, vous étes responsable de ’
lintégralité de vos affaires sur la Lorraine, du démarchage commercial, au montage d'offres, a la gestion
technique, humaine et financiére des contrats,'ge maintenance gu'_exploitation thermique et génie climatique.
Vous reprenez un portefeuille clients que vous-allez étre amené a faire évoluer sur l'ensemble de I Lorraine.
Vous avez |'appui d'un Ingénieur d'Etudes. Le suivi technique des projets sera transmis a un Res‘ponsable
d'Exploitation. Interlocuteur privilégié des clients, vous étes force de proposition et d'a...

Y
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«, Profession libérale
Emploi non salarié

17/01/2022 a 13:21



G Accr K2 8%ctt | 3 ot x [ offis Offrc €% Vent« K KOES ¥ Cuisiv ¥ Offrc @0 Chef - Y Apec ofic $Bomte  ([@ofn > + v ~ g X

C @ Q 8 https/ e jobintree.com/ofire-emplei/in-quarte- 7952 fingenisur-commerdial-energie-401 2 10862utm_source=pole-empler. B €Y @ é’

i

%] Importer les marque-pages... @ Débuter avec Firefox

(Q‘Jobintree Emploi  Formation = Entrepnises = Métiers  Actualites

8

Description du poste :

Ingénieur Commercial Energie H/F 1 FS869 :: Nancy (54) :: Le cabinet de conseil en recrutement In Quarto recherche un
Ingénieur Commercial Energle H/F, pour son client, une entreprise qualitative et a taille humaine reconnue dans le domaine de
'exploitation d'énergie au plan national, en plein développement sur la Lorraine. Rattaché au Directeur Commercial et 3 la
Direction Régionale Grand Est, vous étes responsable de I'intégralité de vos affaires sur la Lorraine, du démarchage
commerdal, au montage d'offres, a la gestion technigue, humaine et financiére des contrats de maintenance et d'exploitation
thermique et génie dimatique. Vous reprenez un portefeuille dients que vous allez étre amené a faire évoluer sur 'ensemble — "
de la Lorraine. Vous avez I'appui d'un Ingénieur d'Etudes. Le suivi technique des projets sera transmis a un Responsable nghalear commmprcint
d'Exploitation. Interfocuteur privilégié des dients, vous étes force de proposition et d'amélioration du fonctionnement des s
installations et veillez & optimiser et développer les prestations de I'entreprise dans la respect des régles de sécurité. Vous ’- : Créer
assurez la négociation commérgiale et le suivi du contrat en pilotant les différents intervenants du projet. #e paraliéle du Hihie
portefeuilie clients existant, vous réalisez des actions commerciales vis-a-vis de nouveaux prospects. Ainsi, vous chiffrez et
vous négociez les contrats et affaires jusqu'a leur mise en place finale. De formation technique ou ingénieur spécialisée en

génie dimatique ou thermique ((BTS / DUT / Licence Pro ou Ingénieur), vous avez acquis une expérience d'au moins 3 ans

dans le domaine de la prestation de services en Energies : gestion de contrats de maintenance / exploitation ainsi que la o™

gestion de travaux. Développeur d'affaires, vous étes une personne fiable et autonome. Salaire négociable selon profils. Déposez votre C

STl e

jatde I3

TTeES Vous contadis

R S
S PREI LRV,

Postulez a cette offre MATNTENANT
E L Taper ici pour rechercher # e " E . ! > R W zO 3
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Offre d'emploi : Ingénieur commercial energie Indépendant / Fr... https://www.jobintree.com/offre-emploi/in-quarto-7952/ingenie...

Offres d'emploi  Nancy Ingénieur commercial

Ingénieur commercial energie

%@jﬁ?&g
Ingenleur commercial energie (h/f)
JOBLIFT vous propose une offre de In Quarto

Nancy (54)
Publiée le 14/01/2022
Indépendant / Freelance {g

Postuler

Référence:40121088

Description du poste :

Ingénieur Commercial Energie H/F :: FS869 :: Nancy (54) :: Le cabinet de conseil en™
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Offre d'emploi : Ingénieur commercial energie Indépendant / Fr... https://www.jobintree.con/offre-emploi/in-quarto-7952/ingenie...

Rattaché au Directeur Commercial et a la Direction Régionale Grand Est, vous étes
responsable de l'intégralité de vos affaires sur la Lorraine, du démarchage
commercial, au montage d'offres, a la gestion technique, humaine et financiére des
contrats de maintenance et d'exploitation thermique et génie climatique. Vous
reprenez un portefeyglle clients que vous allez étre amené a faire év:oluer sur
I'ensemble de la Lorraine. Vous avez I'appui d'un Ingénieur d'Etudes. Le suivi
technique des projetg sera transmis a un Responsable d'Exploitation. Interlocuteur
privilégié des clients,"vous étes force de proposition et d'amélioration du
fonctionnement des installations et veillez & optimiser et développer les prestations
de I'entreprise dans le respect des régles de sécurité. Vous assurez la négociation
commerciale et le suivi du contrat en pilotant les différents intervenants du projet.
En parallele du portefeuille clients existant, vous réalisez des actions commerciales
vis-a-vis de nouveaux prospects. Ainsi, vous chiffrez et vous négodiez les contrats et
affaires jusqu'a leur mise en place finale. De formation technique ou ingénieur
spécialisée en génie climatique ou thermique ((BTS / DUT / Licence Pro ou
Ingénieur), vous avez acquis une expérience d'au moins 3 ans dans le domaine de la
prestation de services en EnergiesMnce /
exploitation ainsi que la gestion de travaux. Développeur d'affaires, vous étes une
personne fiable et autonome. Salaire négociable selon profils.

Postulez a cette offre MAINTENANT

Postuler @

\ (

\_

Créez votre Alerte Emploi
Recevez toutes les nouvelles offres :

Ingénieur commercial - Nancy

Déposez votre CV
Et faites vous contacter par les recruteurs.

Emploi par lieu

» Meurthe et Moselle » Ludres

» Nancy » Vandceuvre les Nancy
« Laxou + Pont a Mousson

» Toul « Maxéville

« Longwy e Lunéville
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69 offres d'emploi pour Nancy | Pole emploi https://candidat.pole-emploi.fr/offres/reclierche/detail/7766707

Ouvrier d'atelier Produits frais / Boucher N3 H/F

54 - NANCY - @ Localiser avec Mappy
Publié le 15 janvier 2022 - offre n° 7766707

Avec Auchan, révélez vos talents...

[:_o" Contrat a durée
indéterminée
Contrat travail

Nous rejoindre, c'est rejoindre une entreprise qui agit au quotidien avec I'ensemble de ses équipes, pour
réinventer un commerce plus responsable. Nous plagons I'humain au coeur de toutes nos actions dans le but
d'améliorer la qualité de vie des habitants.

Nos valeurs de confiance, d'ouverture et d'excellence nous animent et illustrent la fagon dont nous voulons | |
faire notre métier, au plus prés de nos collaborateurs et de nos clients.

Nous vous apportons un métier qui a du sens, un management de proximité, une responsabilisation partagée
et l'opportunité d'évoluer parmi nos 400 métiers.

Nous recherchons un Boucher F/H pour notre Hypermarché de NANCY- CENTRE é CD
En détails, ga donne quoi ?

* Vous connaissez, transformez et commandez les produits de votre marché. Vous connaissez le
positionnement de votre marché. Vous mettez en oeuvre les découpes et recettes / process de transformation
de vos produits. Vous étes polyvalent a tous les postes de fabrication / découpe avec un haut niveau de
professionnalisme. Vous étes capable d'évaluer la qualité et la fraicheur des produits et d'écarter les produits
non-conformes.

* Vous contribuez a la bonne organisation de la production dans le respect des regles d'hygiéne. Vous
contribuez a la bonne organisation de I'espace de travail (propreté, rangement, entretien du matériel) et au
respect des régles de sécurité alimentaire. Enfin, vous étalez la fabrication afin de garantir la fraicheur des
produits et de répondre a I'objectif de zéro rupture.

'\ A kmﬂe/\ﬂ/v e

* Vous mettez en valeurs vos produits et fidélisez vos clients. Vous approvisionnez et mettez en avant vos
produits, dans le respect des régles d'étalagisme et de merchandising. Vous veillez a la mise en valeur de vos
produits, dans le but d'attirer et fidéliser vos clients. Vous conseillez et répondez aux attentes de ces derniers.

o 7?6/\/\ e~
Pour réaliser ces missions, vous serez directement rattaché.e au Manager Commerce Boucherie, qui vous
accompagnera au quotidien.

Votre profil ? Vous disposez d'un BEP/CAP en boucherie ou d'un CQP de branche et/ou justifiez d'une
expérience similaire.

L'essentiel ? Vous dispbsez d'une expertise sur votre métier et gur le produit. Vous étes passionné.e et
souhaitez transmettre\cette passion a vos clients, en leur osant des produits frais, et de qualité ! ,

Parce que chez Auchan Retal i ant tout c'est vous, venez nous faire découvrir qui vous étes !
Au sein d'une entreprise en mouvement, venez contribuer a notre projet d'entreprise. Auchan agit et propose
des cursus d'intégration et de développement des compétences, pour vous permettre d'étre acteur de votre

parcours et vous accompagner dans vos projets.

Parce qu'Auchan Retail est convaincu que la diversité fait la richesse d'une entreprise, nous étudions a
compétences égales toutes les candidatures.

Profil souhaité

Expérience —
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69 offres d'emploi pour Nancy | Pole emploi https://candidat.pole-emploi.fr/offres/recherche/detail/ 7766707
Informations complémentaires

¢ Qualification : Employé qualifié

65

2 sur2 17/01/2022 a 13:24



Ouvrier d'atelier produits frais / boucher n3 h/f - Nancy - Offre ... https://www. jobijoba.com/fr/annonce/26/9§ca19417c26e8fe8b...

DR, R L L |
Quel emplai recherchez-vous ? | ! ‘ i
LR L e N I
ou? ‘ ‘
S R G W, L W ANV

Rechercher

CERTT e LN RGN SR T\ e i

|

ais / boucher n3 h/f

sucher

Eagit au quotidien avec I'ensemble de ses équipes, pour réinventer un commerce plus
outes nos actions dans le but d'améliorer la qualité de vie des habitants.
s N\

&> JE DEPOSE MON CV nce nous animent et illustrent la fagon dont nous voulons faire notre métier, au plus prés
..

STIMER MON SALAIRE

En cliquant sur "JE DEPOSE MON CV", vous
acceptez les ainsi que notre pe @ |
de confide décrivant Iz finalité des 'management de proximité, une responsabilisation partagée et I'opportunité d'évoluer
traitements de vos données personnelies.

Nous recherchons un Boucher F/H pour notre Hypermarché de NANCY- CENTRE
En détails, ¢a donne quoi ?

*Vous connaissez, transformez et commandez les produits de votre marché. Vous connaissez le positionnement de votre marché. Vous
mettez en oeuvre les découpes et recettes / process de transformation de vos produits. Vous étes polyvalent a tous les postes de
fabrication / découpe avec un haut niveau de professionnalisme. Vous étes capable d'évaluer la qualité et la fraicheur des produits et
d'écarter les produits non-conformes.

*Vous contribuez a la bonne organisation de la production dans le respect des régles d'hygiéne. Vous contribuez a la bonne organisation
de l'espace de travail (propreté, rangement, entretien du matériel) et au respect des régles de sécurité alimentaire. Enfin, vous étalez la
fabrication afin de garantir la fraicheur des produits et de répondre a I'objectif de zéro rupture.

* Vous mettez en valeurs vos produits et fidélisez vos clients. Vous approvisionnez et mettez en avant vos produits, dans le respect des
regles d'étalagisme et de merchandising. Vous veillez a la mise en valeur de vos produits, dans le but d'attirer et fidéliser vos clients. Vous

conseillez et répondez aux attentes de ces derniers.

Pour réaliser ces missions, vous serez directement rattaché.e au Manager Commerce Boucherie, qui vous accompagnera au quotidien.

’

Votre profil ? Vous disposez d'un BEP/CAP en boucherie ou d'un CQP de branche et/ou justifiez d'une expérience similaire.
L'essentiel ? Vous disposez d'une expertise sur votre métier et sur le produit. Vous étes passionné.e et souhaitez transmettre cette passion
a vos clients, en leur proposant des produits frais, et de qualité !,

Parce que chez Auchan Retail ce qui compte avant tout c'est vous, venez nous faire découvrir qui vous étes !

Au sein d'une entreprise en mouvement, venez contribuer a notre projet d'entreprise. Auchan agit et propose des cursus d'intégration et de
développement des compétences, pour vous permettre d'étre acteur de votre parcours et vous accompagner dans vos projets.

Parce qu'Auchan Retail est convaincu que la diversité fait la richesse d'une entreprise, nous étudions a compétences égales toutes les
candidatures.

Postuler Q @
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Ouvrier d'atelier produits frais / boucher nfsh/f - Nancy - Offtre ...
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69 offres d'emploi pour Nancy | Péle emploi

Chef boulanger / boulangére

54 - NANCY - © Localiser avec Mappy
Actualisé le 14 janvier 2022 - offre n® 126JXGX

Boulangerie ouverte 7j/7, recrute son Chef Boulanger en CDI 39h hebdomadaires.

Vos Missions :
-Fabrication et cuisson
-Approvisionnement
-Inventaire

-Gestion et édition des bons de livraison et bons de commande clients/ fournisseurs

-Management équipe de 2 boulangers
-Gestion du planning
-Gestion de la tenue des surfaces de travail

Profil souhaité

Expérience

1an o

Savoirs et savoir-faire

Boulage des patons [)

|

~/, | Contrat a durée
|
| indéterminée

‘ Contrat travail

® | 39H Horaires variables

| Salaire : Mensuel de 2467
Euros sur 12 mois

| Participation/action
1900€ net

"

56

Sélectionner et doser les ingrédients (farine, levure, additifs, ...) pour la réalisation des pates a pain ou a Mlennoiserie, les mélanger et effectuer le

pétrissage, l'abaisse

Conduire une fermentation Diviser la masSe de pate en patons

®
.
Formation .

CAP, BEP et équivalents boulangerie 0

Informations complémentaires

» Qualification : Employé qualifié
* Secteur d'activité : Patisserie

I surl

Cuire des piéces de viennoiserie

17/01/2022 4 13:28



69 offres d'emploi pour Nancy | Pole emploi https://candidat.pole-emploi.fr/offres/recherche/detail/7699407

Ingénieur Commercial IT (H/F) - T
54 - NANCY - @ Localiser avec Mappy | !
Publié le 14 janvier 2022 - offre n® 7699407 - _ ‘ | 1

KOESIO - KOESIO Grand Est - Commercial (Référence : 898475) / Rattaché(e) au manager commercial, ! }

vous étes responsable du développement et de la fidélisation d'un portefeuille de clients ETI et PME/PMI. i’: 4 . "
. i vz ontrat a durée

Vos principales missions : L indéte}minée

Commercialisation de services innovants dans le domaine de l'informatique, la sécurité internet, de | [

< ; i : s Contrat travail
I'hébergement Cloud, des  infrastructures Serveurs et postes de travail et dans celui des télécoms | |

Développement de votre portefeuille client grace a de la prospection terrain :

Identification et analyse  des besoins de vos clients et de proposer  nos solutions et prestations . o !
associées en mode abonnement et locatif avec  le financement associé .

Négociation des éléments contractuels et veillez & assurer un suivi  régulier de vos résultats commerciaux.
Votre terrain de jeu:

La Meurthe-et-Moselle (54).

Vous avez une formation supérieure Bac+2 en commerce ou équivalent,a:us justifiez d'une bonne
expérience terrain réussie dans la vente directe de services et de solutions’ orientées informatique,
hébergement de données et sécurité auprés d'entreprises
Vous avez des affinités avec I'environnement informatique
Vous étes a I'écoute et votre capacité d'analyse et votre volonté de travailler en équipe vous permettent de bien
comprendre les flux et les organisations des sociétés ciblées
Vous étes passionné(e) et prét(e) a relever le challenge!

Rémunération: Fixe, variable non plafonné, primes
Et encore? ,9 /(
Tickets restaurant
Mutuelle d'entreprise
L'actionnariat salarié
Veéhicule de société
Téléphone et ordinateur portable
Pourquoi postuler chez nous?

Parce que les relations humaines sont le leitmotiv dans nos actions au quotidien. Il est courant d'entendre g'
que la seule fagon d'avoir des clients satisfaits, c'est d'avoir des équipes motivées ».

Si vous souhaitez travailler sérieusement sans vous prendre au sérieux et partager avec nous une expérience
collaborateur unique, rejoignez nos équipes ! L4

Profil souhaité
Expérience ..
Expérience exigée de 2 An(s) @) .
3

Entreprise

KOESIO “»

Vous souhaitez évoluer dans une entreprise en fort développement ? KOESIO Grand Est propose a ses clients 3 domaines d'expertises : Impression &amp;
Dématérialisation, Sécurité &amp; Maintenance Informatique, Opérateur &amp; Téléphonie. Notre groupe compte environ 100 collaborateurs présents sur 8 agences.
92% de nos 5 000 clients recommandent nos services suite a une enquéte réalisée.

KOESIO est un groupe qui a su conserver sa culture de PME et qui s'engage aupre... 18

1 surl C @ 17/01/2022 a 13:28
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KOESIO - Ingénieur Commercial IT (H/F) https://koesio.candidats.talents-in.com/job/898475/ingenieur-...
¢ ! ‘
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Ingénieur Commercial IT (H/F)
CDI

@ Nancy - Grand Est - France

Réf: 292
Publié le 13/01/2022

PRESENTATION DE L’ENTREPRISE

Vous souhaitez évoluer dans une entreprise en fort développement ? KOESIO Grand Est
propose G ses olients.3 domaines d’expertises : Impression & Dématérialisation, Sécurité &
Maintenance Informutique, Opérateur & Téléphonie. Notre groupe compte environ 100
collaborateurs présents sur 8 agences.

92% de nos 5 000 clients recommandent nos services suite tsune enquéte réalisée.

KOESIO est un groupe qui a su conserver sa culture de PME et qui s’engage auprés de ses
collaborateurs.

Chez KOESIO Grand Est, nous sommes convaincus qu’un environnement de travail
épanouissant contribue au développement de nos tolents;o est pourguoi nous visons la
labélisation Great Place To Work !

« Notre vision est d’avoir des collaborateurs épanouis et des clients satisfaits, dans une
entreprise résiliente et porteuse de sens autour de nombreuses actions RSE. »

KOESIO Grand Est, recrute pour son agence de Nancy (54) un(e) ingénieur(e)

commercial(e) IT.
$

DESCRIPTION DU POSTE
Rattaché(e) au manager commercial, vous étes responsable du développement et de la
fidélisation d’un portefeuille de clients ETI et PME/PMI.

Vos principales missions :

® Commercialisation de services innovants dans le domaine de Uinformatique, la
sécurité internet, de ’hébergement Cloud,,él'es infrastructures Serveurs et postes de
travail et dans celui des télécoms

e Développement de votre portefeuille client gréice & de la prospection terrain

* |deptfipatigisd gewtoskideeb 60 GsimE s BRI HCBIRRRREIORS SEUHARES &tiver
prestations ossocig’/eer&r‘t %@onnmt%lﬂggpf ov%}gmlggment associé

e Négociation des éléments contractuels et veillez & assurer un suivi régulier de vos

17/01/2022 a 13:28



KOESIO - Ingénieur Commercial IT (H/F) https://koesio.candidats.talents-in.com/job/898475/ingenieur-...

résult

Votre terrain de jeu:

a Meurthe-et-Moselle (54).

PROFIL RECHERCHE

® Vous avez une formation supérieure Bac+2 en commerce ou équivalent, vous justifiez
d’une bonne expérience terrain réussie dans la vente directe de services et de solutions
orientées informatique, hébergement de données et sécurité aupres d’entreprises

® Vous avez des affinités avec l'environnement informatique

® \ous étes a l’écoute et votre capacité d’analyse et votre volonté de travailler en équipe

vous permettent de bien comprendre les flux et les organisations des sociétés ciblées
® \/ous étes passionné(e) et prét(e) arelever le challengel!

AUTRES INFORMATIONS
Rémunération: Fixe, variable non plafonné, primes

Et encore?

® Tickets restaurant N q 1
® Mutuelle d’entreprise

® | ‘actionnariat salarié

® \/éhicule de société

® Téléphone et ordinateur portable

Pourquoi postuler chez nous?

Parce que les relations humaines sont le leitmotiv dans nos actions au quotidien. Il est
courant d’entendre « que la seule fagon d’avoir des clients satisfaits, c’est d’avoir des
équipes motivées ».

Si vous souhaitez travailler sérieusement sans vous prendre au sérieux et partager avec
nous une expérience collaborateur unique, rejoignez nos équipes !

POSTULER A CETTE OFFRE

Ce site utilise des cookies et vous donne le contréle sur ceux que vous souhaitez activer

v Tout accepter X Tout refuser Personnaliser
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Conseiller commercial H/F (2021-39999) | EDF France https://www.edf.fr/edf-recmte/offré/detail/2021-3999119?id(f)rigi...

compris a distance (téléphone et digital) et les outllg'ihformathues

i m , |

N |
-1 |

i
i
|
|

Quant & nous, nous avons l'ambition d'étre a. Iecout‘e de vos motivations et asplratlons

pour construire avec vous un véritable parcours professnonnel Vous benefluerez par
ailleurs d'un cursus de formation dés votre arrivée. | '

it
Fourchette estimative de rémunération globale, seIoH votre expérience et votre formation|:

de 25 a 37 K€ bruts /an. 5 '*
N i

Vous pensez que le courant passe entre nous ? Alors postulez des a present 4.;

.
wey

Tout savoir sur ce métier : ici . :
' *

[https://www.edffr/edf-recrute/ travaiIIer-chez-edf/dé;'buvrez-les-metiers-du%—g roupe-
edf/decouvrez-les-metiers-du-commerce-de-la-comnjunication-et-du-marketing

/conseillere-conseilIer-c.ommercial] e

"

¥
Conformément aux engagements pris par EDF SA en-iaveur de l'accueil et de l'intégration

des personnes en 5|tuat|on de handicap, cet emploi est ouvert a toutes et a tous sous
réserve de l'accord de la médecine du travail.

Je postule
Y
(42 )
"
. e
P Besoin d'aide ?
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